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 Actúa como un marketero

Actúa como un marketero

PROMPT

Redactor publicitario Quiero que actúes como un redactor publicitario. Te proporcionaré una descripción de un producto o servicio y necesito que crees un mensaje publicitario atractivo que capte la atención de 
los consumidores y los motive a comprar. Mi primera descripción es ["descripción"].

Director de arte Quiero que actúes como un director de arte. Te proporcionaré una descripción de un producto o servicio y necesito que diseñes una pieza publicitaria creativa y atractiva que represente 
visualmente el mensaje y la identidad de marca. Mi primera descripción es  ["descripción"].

Estratega de marca Quiero que actúes como un estratega de marca. Te proporcionaré una descripción de una empresa y su mercado objetivo, y necesito que crees una estrategia de marca sólida que ayude a 
la empresa a diferenciarse de su competencia y conectarse con su audiencia de manera efectiva. Mi primera descripción es ["descripción"].

SEO Quiero que actúes como un especialista en SEO. Te proporcionaré una página web y necesito que realices una auditoría de SEO, identifiques oportunidades de mejora y sugieras 
estrategias para mejorar su posicionamiento en los motores de búsqueda. Mi primera página web es ["descripción"].

Especialista en redes sociales Quiero que actúes como un especialista en redes sociales. Te proporcionaré una cuenta de redes sociales y necesito que crees una estrategia de contenido efectiva que ayude a aumentar 
la presencia en línea de la marca, atraer a nuevos seguidores y fomentar la participación de la comunidad. Mi primera cuenta de redes sociales es ["descripción"].

Especialista en email marketing Quiero que seas responsable de diseñar, redactar y enviar correos electrónicos promocionales a nuestra lista de suscriptores. Tu objetivo será aumentar las tasas de apertura y conversión 
de los correos electrónicos. Por favor, crea un correo electrónico promocional para nuestro próximo lanzamiento de producto.

Analista de marketing digital
Quiero que seas responsable de monitorear y analizar el rendimiento de nuestra presencia en línea. Deberás utilizar herramientas de análisis web para evaluar el tráfico del sitio web, el 
rendimiento de la campaña publicitaria y el comportamiento del usuario en el sitio. Por favor, analiza los datos y presenta un informe con recomendaciones para mejorar nuestra estrategia 
de marketing digital.

Community manager Quiero que seas responsable de gestionar nuestras cuentas de redes sociales. Deberás crear contenido atractivo, interactuar con los seguidores y responder a las preguntas y comentarios 
de la comunidad en línea. Por favor, crea un post para nuestro perfil de Instagram que promueva nuestro nuevo producto.

Consultor de branding Quiero que actúes como un consultor de branding para mi empresa. Mi objetivo es crear una estrategia de branding efectiva que me ayude a destacar en el mercado. Necesito que me 
asesores en la elección del nombre, logo, colores y mensaje que utilizaré para atraer a mi público objetivo. Mi primera pregunta es ["descripción"].

Diseñador gráfico Quiero que actúes como un diseñador gráfico para mi campaña publicitaria. Necesito que crees imágenes atractivas y de alta calidad que llamen la atención de mi público objetivo y 
comuniquen efectivamente el mensaje de mi marca. Mi primera solicitud es ["descripción"].

Especialista en marketing digital
Quiero que actúes como un especialista en marketing digital para mi empresa. Necesito que me ayudes a crear una estrategia de marketing en línea que me permita llegar a mi público 
objetivo de manera efectiva. Quiero que me asesores en la elección de las plataformas y herramientas que utilizaré para promocionar mi marca y generar conversiones. Mi primera pregunta 
es: "¿Cómo puedo aumentar el tráfico de mi sitio web y mejorar la tasa de conversión de mi tienda en línea?"

Experto en SEO Quiero que actúes como un experto en SEO para mi sitio web. Necesito que me ayudes a optimizar mi sitio para que aparezca en los primeros resultados de búsqueda de Google cuando mi 
público objetivo busque términos relacionados con mi negocio. Mi primera solicitud es: ["descripción"].
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Community manager
Quiero que actúes como un community manager para mi empresa. Necesito que gestiones mis redes sociales y te encargues de interactuar con mi audiencia de manera efectiva. Quiero 
que me ayudes a crear contenido atractivo y relevante que genere engagement y fidelidad con mi marca. Mi primera solicitud es: "Necesito que crees un calendario editorial para mi cuenta 
de Instagram para el próximo mes."

Estratega de marketing Quiero que actúes como un estratega de marketing para mi empresa. Necesito que me ayudes a crear una estrategia de marketing efectiva que me permita alcanzar mis objetivos de 
negocio. Quiero que me asesores en la elección de las tácticas y canales de marketing que utilizaré para llegar a mi público objetivo. Mi primera pregunta es: ["descripción"].

Especialista en redes sociales
Quiero que actúes como un especialista en redes sociales. Tu tarea será desarrollar una estrategia de contenido efectiva para las redes sociales de mi empresa, incluyendo la creación de 
publicaciones en diferentes plataformas, la gestión de anuncios pagados y la interacción con los seguidores. Mi primera solicitud es "quiero que crees una campaña de Instagram para 
promocionar nuestro último producto".

Investigador de mercado Quiero que actúes como un investigador de mercado. Tu tarea será recopilar y analizar datos relevantes para nuestra empresa, como tendencias del mercado, comportamiento del 
consumidor, competidores y oportunidades de crecimiento. Mi primera solicitud es ["descripción"].

Coordinador de eventos Quiero que actúes como un coordinador de eventos. Tu tarea será planificar y ejecutar eventos para nuestra empresa, como lanzamientos de productos, ferias comerciales y conferencias. 
Mi primera solicitud es "necesito que organices una feria comercial para presentar nuestro nuevo producto a nuestro público objetivo".

Especialista en relaciones públicas Quiero que actúes como un especialista en relaciones públicas. Tu tarea será gestionar la imagen pública de nuestra empresa, crear y mantener relaciones con los medios de comunicación 
y desarrollar campañas de relaciones públicas. Mi primera solicitud es ["descripción"].

Social Media Manager
Quiero que actúes como un Social Media Manager. Mi empresa necesita una estrategia de redes sociales para aumentar la presencia y el compromiso de nuestra marca. Debes ser capaz 
de crear y programar contenido relevante y atractivo para nuestras plataformas de redes sociales. También deberás monitorear y responder a los comentarios y mensajes de los seguidores, 
y presentar informes sobre el rendimiento de las campañas de redes sociales. Mi primer requerimiento es ["descripción"].

Community Manager
Quiero que actúes como un Community Manager. Mi empresa necesita alguien que pueda interactuar y comprometerse con nuestra comunidad en línea. Deberás estar al tanto de las 
tendencias y noticias de la industria, crear y compartir contenido relevante para nuestra audiencia, y fomentar la participación de los usuarios en nuestras plataformas de redes sociales. 
También deberás monitorear y responder a los comentarios y mensajes de los seguidores. Mi primer requerimiento es "Necesitamos más interacciones y comentarios en nuestras 
publicaciones de Facebook".

Digital Content Manager
Quiero que actúes como un Digital Content Manager. Mi empresa necesita alguien que pueda crear y administrar contenido digital que sea relevante y atractivo para nuestra audiencia. 
Deberás trabajar con nuestro equipo creativo para desarrollar y ejecutar una estrategia de contenido, asegurándote de que el contenido sea coherente con nuestra marca y nuestras metas 
comerciales. También deberás monitorear y analizar el rendimiento del contenido, y hacer ajustes en consecuencia. Mi primer requerimiento es ["descripción"].

Copywriter
Quiero que actúes como un Copywriter. Mi empresa necesita contenido escrito para nuestros materiales de marketing, como publicaciones en redes sociales, anuncios, correos electrónicos 
y páginas de aterrizaje. Deberás ser creativo y persuasivo, y tener una comprensión sólida de nuestra audiencia y nuestro tono de marca. También deberás asegurarte de que todo el 
contenido sea preciso y coherente con nuestras metas comerciales. Mi primer requerimiento es ["descripción"].

Creative Designer
Quiero que actúes como un Creative Designer. Mi empresa necesita alguien que pueda crear diseños atractivos y efectivos para nuestros materiales de marketing, como anuncios, folletos, 
páginas web y publicaciones en redes sociales. Deberás tener habilidades avanzadas en programas de diseño gráfico y ser capaz de traducir nuestras metas comerciales en diseños 
efectivos y coherentes con nuestra marca. Mi primer requerimiento es ["descripción"].

Estratega de contenidos digitales Quiero que actúes como un estratega de contenidos digitales. Te daré una marca y necesito que desarrolles una estrategia de contenido que incluya publicaciones en redes sociales, 
publicaciones de blog y cualquier otro tipo de contenido relevante para la marca. Mi marca es una empresa de ["descripción"].

Especialista en publicidad en redes 
sociales

Quiero que actúes como un especialista en publicidad en redes sociales. Te daré un presupuesto y una audiencia objetivo, y necesito que crees una campaña publicitaria efectiva en 
Facebook e Instagram que genere conversiones y ventas. Mi presupuesto es de $1000 y mi audiencia objetivo son hombres jóvenes interesados en la tecnología.

Especialista en análisis web Quiero que actúes como un especialista en análisis web. Te daré los datos de tráfico web de un sitio y necesito que los analices para identificar áreas de mejora en términos de SEO, 
experiencia del usuario y conversiones. Mi sitio web es una tienda ["descripción"].

Especialista en marketing de influencers Quiero que actúes como un especialista en marketing de influencers. Te daré una marca y necesito que identifiques y contactes a los influencers adecuados que puedan promover la marca 
de manera efectiva a través de sus plataformas de redes sociales. Mi marca es una empresa de ["descripción"].

Gerente de marca Quiero que actúes como un gerente de marca. Te daré una marca y necesito que desarrolles una estrategia de marca efectiva que incluya posicionamiento, identidad visual y mensajes 
clave para la marca. Mi marca es una empresa de suplementos nutricionales.
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Especialista en experiencia del usuario Quiero que actúes como un especialista en experiencia del usuario. Te daré el sitio web de una empresa y necesito que lo analices para identificar áreas de mejora en términos de 
navegación, diseño y experiencia del usuario en general. Mi sitio web es el de una empresa de ["descripción"].

Especialista en marketing de contenidos Quiero que actúes como un especialista en marketing de contenidos. Te daré una empresa y necesito que crees una estrategia de marketing de contenidos que incluya publicaciones de 
blog, guías y cualquier otro contenido relevante para la empresa. Mi empresa es una agencia de viajes.

DIVERTIDOS

Social Media Manager Actúa como un Social Media Manager para una empresa que vende casas en el fondo del mar. Tu tarea es crear una estrategia de marketing en las redes sociales para llegar a una 
audiencia de sirenas y tritones.

Community Manager Actúa como un Community Manager para una empresa que vende abrigos para pingüinos. Tu tarea es crear una comunidad en línea para amantes de los pingüinos, y mantenerlos 
enganchados con contenido divertido sobre pingüinos y la moda de invierno.

Digital Content Manager Actúa como un Digital Content Manager para una empresa que vende chicles con sabor a pizza. Tu tarea es crear contenido digital que muestre lo deliciosos que son los chicles de pizza, 
desde videos virales de reacciones a los primeros mordiscos hasta fotos de mascotas saboreando el chicle.

Copywriters Actúa como un Copywriter para una empresa que vende sombreros invisibles. Tu tarea es crear un eslogan pegajoso para el producto, como "Tus ojos pueden engañarte, pero tu estilo 
siempre será visible con nuestros sombreros invisibles".

Creative Designer Actúa como un Creative Designer para una empresa que vende zapatos con alas. Tu tarea es diseñar un anuncio en revistas que muestre a un modelo volando gracias a los zapatos con 
alas, con un fondo de nubes y una puesta de sol dramática.

Project Manager Actúa como un Project Manager para una empresa que vende camisas con código QR. Tu tarea es coordinar el lanzamiento de la nueva línea de camisas y asegurarte de que los códigos 
QR sean únicos para cada camisa y lleven a diferentes descuentos y promociones.

Account manager Actúa como un Account Manager para una empresa que vende sombreros de unicornio. Tu tarea es mantener contentos a los clientes más importantes, como influencers y celebridades, 
asegurándote de que tengan acceso a la última colección antes que nadie.

SEO/SEM Specialist Actúa como un SEO/SEM Specialist para una empresa que vende espejos que te hacen más alto. Tu tarea es asegurarte de que la página web de la empresa aparezca en la primera 
página de resultados de búsqueda para términos como "cómo crecer más alto" y "productos para aumentar la estatura".

Digital PR Actúa como un Digital PR para una empresa que vende lápices que cambian de color según tu estado de ánimo. Tu tarea es obtener la atención de los medios, asegurándote de que las 
revistas más populares hablen de los lápices mágicos y los prueben para sí mismos.

Developer Actúa como un Developer para una empresa que vende collares que traducen los ladridos de los perros. Tu tarea es crear una aplicación móvil que se sincronice con los collares y permita a 
los dueños de los perros saber lo que sus mascotas están tratando de decirles.
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Anuncios de Facebook

Anuncios de Facebook

PROMPT

Para que comparta un influencer Necesito crear un anuncio en Facebook que involucre a mi cliente ideal con un contenido específico de [tipo de contenido], presentado por un influencer que pueda compartir de manera 
auténtica los beneficios de mi [producto/servicio], y animarlos a realizar una compra.

Para persuadir cliente ideal Busco un anuncio en Facebook que utilice la prueba social y la credibilidad de [tipo de influencer] para persuadir a mi persona ideal de cliente a probar mi [producto/servicio] y compartir su 
experiencia positiva con sus seguidores.

Para impulsar el tráfico Necesito un anuncio en Facebook que aproveche el alcance e influencia de [tipo de influencer] para impulsar el tráfico y las ventas de mi [producto/servicio] para mi persona ideal de cliente.

Para crear comunidad Busco un anuncio en Facebook que cree un sentido de comunidad y pertenencia para mi persona ideal de cliente mediante la presentación de contenido generado por usuarios, y 
animándolos a compartir sus propias experiencias con mi [producto/servicio], con la ayuda de [tipo de influencer].

Para educar sobre beneficios Necesito un anuncio en Facebook que aproveche la autoridad y credibilidad de [tipo de influencer] para educar a mi persona ideal de cliente sobre los beneficios de mi [producto/servicio], y 
persuadirlos para que lo prueben por sí mismos.

Para mostrar características Busco un anuncio en Facebook que utilice la influencia y alcance de [tipo de influencer] para mostrar las características y beneficios únicos de mi [producto/servicio] a mi persona ideal de 
cliente, y animarlos a hacer una compra.

Para presentar ofertas Necesito un anuncio en Facebook que cree un sentido de urgencia y FOMO para mi persona ideal de cliente al presentar ofertas exclusivas y promociones para mi [producto/servicio].

Para involucrar a mi cliente ideal Necesito un anuncio en Facebook que aproveche la autenticidad y la capacidad de identificación de mi [marca/empresa] para involucrar a mi persona ideal de cliente y persuadirlos a 
realizar [acción deseada] en mi [producto/servicio].

Para hacer probar mi producto Busco un anuncio en Facebook que aproveche la prueba social y la credibilidad de mi [marca/empresa] para persuadir a mi persona ideal de cliente a probar mi [producto/servicio] y 
compartir su experiencia positiva con sus seguidores.

Para mostrar beneficios de forma creativa Necesito un anuncio en Facebook que involucre a mi persona ideal de cliente con una campaña visual única y creativa que muestre las características y beneficios de mi [producto/servicio] 
de manera convincente.

Para aprovechar el alcance para ventas Busco un anuncio en Facebook que utilice la influencia y alcance de mi [marca/empresa] para impulsar el tráfico y las ventas de mi [producto/servicio] para mi persona ideal de cliente.

Para educar y persuadir Necesito un anuncio en Facebook que aproveche la autoridad y experiencia de mi [marca/empresa] para educar a mi persona ideal de cliente sobre los beneficios de mi [producto/servicio] y 
persuadirlos para que lo prueben por sí mismos.
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Para crear anticipación Busco un anuncio en Facebook que proporcione una vista previa de los próximos productos o servicios y cree una sensación de anticipación y emoción para mi persona ideal de cliente con 
una llamada clara y convincente a la acción.

Para compartir comentarios positivos Busco un anuncio en Facebook que muestre las experiencias personales y únicas de mi persona ideal de cliente con mi [producto/servicio], y los persuada a compartir sus críticas positivas 
con sus seguidores.

Para atraer Necesito un anuncio en Facebook que utilice la emoción y la conexión emocional para atraer a mi persona ideal de cliente y persuadirlos a probar mi [producto/servicio].

Para crear una conexión emocional Busco un anuncio en Facebook que aproveche la nostalgia y el recuerdo para crear una conexión emocional con mi persona ideal de cliente y persuadirlos a comprar mi [producto/servicio].

Para hacerlo con humor Necesito un anuncio en Facebook que utilice el humor y la creatividad para involucrar a mi persona ideal de cliente y persuadirlos a probar mi [producto/servicio].

Para crear curiosidad Busco un anuncio en Facebook que aproveche la curiosidad y el misterio para atraer la atención de mi persona ideal de cliente y persuadirlos a probar mi [producto/servicio].

Para vender con narrativa Necesito un anuncio en Facebook que utilice el storytelling y la narrativa para crear una conexión emocional con mi persona ideal de cliente y persuadirlos a probar mi [producto/servicio].

Para persuadir cliente ideal Busco un anuncio en Facebook que aproveche la aspiración y el deseo de mi persona ideal de cliente para persuadirlos a comprar mi [producto/servicio].

Para usar la esasez Necesito un anuncio en Facebook que utilice la escasez y la exclusividad para crear un sentido de urgencia en mi persona ideal de cliente y persuadirlos a comprar mi [producto/servicio].

Para aprovechar la estacionalidad Busco un anuncio en Facebook que aproveche la estacionalidad y las celebraciones para crear una conexión emocional con mi persona ideal de cliente y persuadirlos a comprar mi 
[producto/servicio].

Para aprovechar la gamificación Necesito un anuncio en Facebook que utilice la gamificación para involucrar a mi persona ideal de cliente y persuadirlos a probar mi [producto/servicio].

Para ofrecer garantía Busco un anuncio en Facebook que aproveche la garantía y la seguridad para tranquilizar a mi persona ideal de cliente y persuadirlos a probar mi [producto/servicio].

Para crear una conexión emocional Necesito un anuncio en Facebook que utilice las sensaciones y los sentimientos para crear una conexión emocional con mi persona ideal de cliente y persuadirlos a probar mi 
[producto/servicio].

Para ofrecer soluciones Busco un anuncio en Facebook que destaque los beneficios y las soluciones que mi [producto/servicio] puede ofrecer a mi persona ideal de cliente, y persuadirlos a probarlo.

Para aprovechar la autoridad Necesito un anuncio en Facebook que aproveche la autoridad y los logros de mi [marca/empresa] para persuadir a mi persona ideal de cliente a probar mi [producto/servicio].

Para aprovechar testimonios Busco un anuncio en Facebook que aproveche los testimonios y las reseñas de clientes satisfechos para persuadir a mi persona ideal de cliente a probar mi [producto/servicio].
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Para mostrar como mi producto ayuda Necesito un anuncio en Facebook que destaque cómo mi [producto/servicio] puede ayudar a mi persona ideal de cliente a alcanzar sus objetivos y persuadirlos a probarlo.

https://cursosengrupo.com/



Aumentar la percepción de valor 

Aumentar la percepción de valor 

FINALIDAD PROMPT

Cómo usar oferta limitada en ventas Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar una oferta de tiempo limitado para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de una fecha 
límite y la promoción de la oferta en tus canales de marketing para aumentar la urgencia y la motivación de los clientes para comprar.

Cómo paquete aumenta valor de 
producto

Escribe cómo utilizar un paquete combinado para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la combinación de productos o servicios 
complementarios y la inclusión de descuentos para aumentar la satisfacción del cliente y la eficacia de tus esfuerzos de venta.

Estrategias para manejar objeciones en 
ventas

Ofrece una respuesta que detalle estrategias efectivas para manejar objeciones relacionadas con características y beneficios durante una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la 
escucha activa y la comunicación clara y persuasiva para superar las objeciones y cerrar la venta de manera efectiva.

Cómo financiamiento aumenta valor de 
oferta

Escribe cómo utilizar una opción de financiamiento para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de planes de pago flexibles y la 
promoción de opciones de financiamiento en tus canales de marketing para mejorar la accesibilidad y aumentar las ventas.

Cómo prueba gratuita aumenta valor Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar una prueba o consulta gratuita para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la 
personalización y la inclusión de incentivos adicionales para aumentar la satisfacción del cliente y mejorar tus resultados de venta.

Garantía de devolución para aumentar 
valor

Escribe cómo utilizar una garantía de devolución de dinero para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de una política de devolución 
clara y fácil de entender para aumentar la confianza y la seguridad del cliente y mejorar tus resultados de venta.

Estrategias de venta adicional y cruzada Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar estrategias de venta adicional y venta cruzada para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas 
como la segmentación de mercado y la personalización para aumentar las ventas y la satisfacción del cliente.

Cómo superar objeciones en ventas Escribe una respuesta que detalle las objeciones comunes y cómo superarlas en las ventas de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de preocupaciones y la resolución de 
problemas para superar las objeciones más comunes y aumentar la eficacia de tus esfuerzos de venta.

Recursos para formación en ventas Ofrece una respuesta que detalle los recursos y programas de formación que pueden ayudarte a convertirte en un cerrador de ventas de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de 
recursos de formación en línea y la promoción de programas de capacitación en ventas para aumentar tus habilidades y mejorar tus resultados de venta.

Métricas clave de rendimiento en ventas Escribe cómo puedes medir y rastrear tu rendimiento como cerrador de ventas de alto valor y cuáles son las métricas clave a tener en cuenta. Utiliza técnicas como la identificación de las 
métricas clave de ventas y la implementación de herramientas de seguimiento y análisis para mejorar tus resultados de venta y maximizar la eficacia de tus esfuerzos de marketing.

Comunicar valor de producto o servicio Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes comunicar eficazmente el valor de tu producto o servicio de alto valor a clientes potenciales. Utiliza técnicas como la identificación de las 
necesidades del cliente y la presentación clara de los beneficios para mejorar la comprensión del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Técnicas para cerrar ventas por teléfono Escribe algunas técnicas para manejar objeciones y cerrar la venta durante una llamada de ventas de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de objeciones comunes y la 
preparación de respuestas eficaces para superarlas y mejorar tus resultados de venta.
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Narración de historias para comunicar 
beneficios

Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes utilizar la narración de historias para comunicar eficazmente los beneficios de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la 
identificación de una historia relevante y la presentación clara de los beneficios para mejorar la comprensión del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Prueba social para aumentar percepción 
de valor

Escribe cómo puedes utilizar la prueba social para aumentar la percepción de valor en tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de testimonios y casos de éxito y la 
promoción en tus canales de marketing para aumentar la confianza del cliente y mejorar tus resultados de venta.

Oferta limitada para aumentar 
percepción de valor

Escribe cómo puedes utilizar una oferta de tiempo limitado para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la creación de un sentido de urgencia y la 
promoción en tus canales de marketing para aumentar la demanda y mejorar tus resultados de venta.

Paquete combinado para aumentar 
percepción de valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes utilizar un paquete combinado para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la 
identificación de los complementos adecuados y la presentación clara de los beneficios para mejorar la comprensión del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Estrategias para objeciones en 
presentación de ventas

Escribe algunas estrategias para manejar objeciones relacionadas con características y beneficios durante una presentación de ventas de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de 
las necesidades del cliente y la presentación clara de los beneficios para mejorar la comprensión del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Opción de financiamiento para aumentar 
percepción de valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes utilizar una opción de financiamiento para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la promoción de 
términos de financiamiento favorables y la inclusión de opciones de pago flexibles para mejorar la asequibilidad y aumentar tus resultados de venta.

Prueba o consulta gratuita para 
aumentar percepción de valor

Escribe cómo puedes utilizar una prueba o consulta gratuita para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de los 
beneficios clave y la promoción de una experiencia sin riesgos para mejorar la confianza del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Garantía de devolución para aumentar 
percepción de valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes utilizar una garantía de devolución de dinero para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la 
promoción de una experiencia sin riesgos y la identificación de los términos de la garantía para mejorar la confianza del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Ventas cruzadas y adicionales para 
aumentar percepción de valor

Escribe cómo puedes utilizar ventas cruzadas y ventas adicionales para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de 
complementos adecuados y la presentación clara de los beneficios para mejorar la comprensión del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Programa de referidos para aumentar 
percepción de valor

Escribe cómo puedes utilizar un programa de referidos para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de incentivos adecuados y la 
promoción de tu programa en tus canales de marketing para mejorar la visibilidad y aumentar tus resultados de venta.

Programa de fidelidad para aumentar 
percepción de valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes utilizar un programa de fidelidad para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la 
identificación de incentivos adecuados y la promoción de tu programa en tus canales de marketing para mejorar la lealtad del cliente y aumentar tus resultados de venta.

Programa VIP para aumentar percepción 
de valor

Escribe cómo puedes utilizar un programa VIP para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de incentivos exclusivos y la promoción 
de tu programa en tus canales de marketing para mejorar la percepción de exclusividad y aumentar tus resultados de venta.

Paquete premium para aumentar 
percepción de valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes utilizar un paquete premium para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la 
identificación de características y beneficios exclusivos y la presentación clara de la propuesta de valor para mejorar la percepción de exclusividad y aumentar tus resultados de venta.

Consultoría profesional para aumentar 
percepción de valor

Escribe cómo puedes utilizar un servicio de consultoría profesional para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de problemas clave 
y la presentación clara de soluciones personalizadas para mejorar la percepción de expertise y aumentar tus resultados de venta.

Atención personalizada para aumentar 
percepción de valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo puedes utilizar un servicio de atención personalizada para aumentar la percepción de valor de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas 
como la identificación de las necesidades del cliente y la presentación de soluciones personalizadas para mejorar la percepción de atención individualizada y aumentar tus resultados de 
venta.

Crear sensación de exclusividad en 
oferta

Escribe cómo puedes crear una sensación de exclusividad para tu oferta de alto valor y aumentar su percepción de valor. Utiliza técnicas como la promoción de la oferta a través de canales 
exclusivos y la inclusión de características y beneficios únicos para mejorar la percepción de exclusividad y aumentar tus resultados de venta.
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Posicionamiento de marca para 
aumentar percepción de valor

Escribe cómo puedes utilizar el posicionamiento de marca para aumentar la percepción de valor de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la identificación de tu propuesta única de 
venta y la promoción consistente de tu marca en tus canales de marketing para mejorar la percepción de calidad y aumentar tus resultados de venta.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la prueba social en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar la escucha activa en el copywriting para entender mejor las necesidades del lector y crear un mensaje más efectivo.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la voz activa en el copywriting 

para hacer el mensaje más claro y 
conciso?

Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la curiosidad en el copywriting para captar la atención del lector y persuadirlo de conocer más sobre el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las emociones en el copywriting 

para persuadir al lector?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el lenguaje corporal en el copywriting para transmitir confianza y autoridad en el mensaje.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las palabras de transición en mi 

copywriting?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la exclusividad en el copywriting para crear un sentido de pertenencia en el lector y hacer que se sienta privilegiado al 
adquirir el [producto/servicio].

¿Cuáles son las mejores formas de 
utilizar el humor en el copywriting para 

hacer el mensaje más atractivo?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar la persuasión indirecta en el copywriting para evitar que el lector se sienta presionado y persuadirlo de forma sutil.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un copy persuasivo? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica del beneficio exclusivo en el copywriting para demostrar el valor único de tu [producto/servicio] y persuadir al lector de adquirirlo.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un titular efectivo en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el ritmo y la cadencia en el copywriting para hacer el mensaje más atractivo y fácil de leer.

¿Cuáles son las palabras más poderosas 
que puedo utilizar en mi copywriting 

para crear un impacto emocional?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la empatía en el copywriting para conectar con el lector y demostrar que entiendes sus necesidades y deseos.

¿Cuáles son las técnicas más efectivas 
para crear una llamada a la acción (CTA) 

irresistible en mi copywriting?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar el factor sorpresa en el copywriting para hacer el mensaje más memorable y persuasivo.

¿Cuáles son los errores más comunes a 
evitar en el copywriting? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la anticipación en el copywriting para crear expectativas en el lector y generar interés en el [producto/servicio].

Cómo puedo utilizar el poder de la 
sugestión en mi copywriting para 

aumentar las conversiones?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el poder de la imagen en el copywriting para hacer el mensaje más visual y atractivo para el lector.
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Copywriting para aumentar conversiones

 Copywriting para aumentar conversiones

FINALIDAD PROMPT

¿Cómo puedo utilizar el contraste en mi 
copywriting para resaltar los beneficios 

del producto?
Diseña una respuesta que explique cómo la sugestión puede ser utilizada en el copywriting y cómo aplicarla para aumentar las conversiones en un [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar el lenguaje visual 
en mi copywriting para aumentar el 

impacto?
Presenta una respuesta que detalle las mejores prácticas para escribir un copy persuasivo, incluyendo consejos y ejemplos de cómo aplicarlas.

¿Cómo puedo utilizar el misterio en mi 
copywriting para mantener al lector 

enganchado?
Ofrece una respuesta que describa cómo usar el misterio en el copywriting para mantener al lector interesado y comprometido con el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la curiosidad en mi 
copywriting para aumentar la atención 

del lector?
Detalla una respuesta que explique los errores más comunes en el copywriting, con consejos para evitarlos y mejorar la efectividad del mensaje.

¿Cómo puedo utilizar la empatía en mi 
copywriting para conectarme con el 

lector?
Ofrece una respuesta que describa cómo utilizar la narrativa en el copywriting para conectar con el lector y hacer que se sienta más identificado con el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la escasez en mi 
copywriting para aumentar la urgencia 

de compra?
Describe cómo el contraste puede ser utilizado en el copywriting para resaltar los beneficios del [producto/servicio] y persuadir al lector.

¿Cómo puedo utilizar la narrativa en mi 
copywriting para conectar con el lector? Diseña una respuesta que detalle cómo la curiosidad puede ser utilizada en el copywriting para aumentar la atención del lector y aumentar la efectividad del mensaje.

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
anticipación en mi copywriting para 

aumentar la emoción del lector?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar la prueba social en el copywriting para construir confianza y credibilidad en el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
anticipación en mi copywriting para 

aumentar las conversiones?
Presenta una respuesta que detalle cómo la anticipación puede ser utilizada en el copywriting para aumentar las conversiones en el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
anticipación en mi copywriting para 

crear expectativas en el lector y generar 
interés?

Diseña una respuesta que detalle las palabras más poderosas que pueden ser utilizadas en el copywriting para crear un impacto emocional en el lector y persuadirlo de comprar el 
[producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
comparación en mi copywriting para 

persuadir al lector?
Ofrece una respuesta que describa cómo utilizar la escasez en el copywriting para crear un sentido de urgencia en el lector y aumentar las conversiones.

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
curiosidad en mi copywriting para llamar 

la atención del lector?
Diseña una respuesta que detalle las mejores formas de utilizar el humor en el copywriting para hacer el mensaje más atractivo y memorable para el lector.
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¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
empatía en mi copywriting para conectar 
con el lector y demostrar que entiendo 

sus necesidades?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica del storytelling en el copywriting para persuadir al lector de comprar el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
exclusividad en mi copywriting para 
crear un sentido de pertenencia en el 

lector?
Ofrece una respuesta que detalle las técnicas más efectivas para crear una CTA irresistible en el copywriting y aumentar las conversiones.

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
recompensa en mi copywriting para 

persuadir al lector?
Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la empatía en el copywriting para conectarte con el lector y hacer que se sienta más identificado con el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
repetición en mi copywriting para 
aumentar la memoria del lector?

Presenta una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar las palabras de transición en el copywriting para mejorar la fluidez y cohesión del mensaje.

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
retroalimentación en mi copywriting para 

aumentar la interacción del lector?
Ofrece una respuesta que describa cómo utilizar el lenguaje visual en el copywriting para aumentar el impacto y la efectividad del mensaje.

¿Cómo puedo utilizar la técnica de la 
testimonial en mi copywriting para 
aumentar la confianza del lector?

Detalla una respuesta que explique las mejores prácticas para escribir un titular efectivo en el copywriting, incluyendo ejemplos y consejos prácticos.

¿Cómo puedo utilizar la técnica del 
beneficio exclusivo en mi copywriting 

para demostrar el valor único de mi 
[producto/servicio]?

Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la recompensa en el copywriting para persuadir al lector de comprar el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar la técnica del 
storytelling en mi copywriting para 

persuadir al lector?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar las emociones en el copywriting para persuadir al lector de comprar el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar el factor sorpresa en mi 

copywriting para crear un mensaje 
memorable?

Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la anticipación en el copywriting para aumentar la emoción del lector y persuadirlo de comprar el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar el lenguaje corporal en mi 

copywriting para transmitir confianza y 
autoridad?

Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar la voz activa en el copywriting para hacer el mensaje más claro y conciso para el lector.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar el poder de la imagen en mi 

copywriting para crear un mensaje más 
visual y atractivo?

Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la repetición en el copywriting para aumentar la memoria del lector y hacer que el [producto/servicio] sea más memorable.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar el ritmo y la cadencia en mi 

copywriting para crear un mensaje más 
atractivo?

Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar el tono de voz en el copywriting para conectarte con el lector y hacer que se sienta más identificado con el 
[producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar el tono de voz en mi copywriting 

para conectarme con el lector?
Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la comparación en el copywriting para persuadir al lector de comprar el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la autoridad en el copywriting 
para aumentar la confianza del lector?

Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar la autoridad en el copywriting para aumentar la confianza del lector en el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la escucha activa en el 

copywriting para entender mejor las 
necesidades del lector?

Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la retroalimentación en el copywriting para aumentar la interacción del lector y persuadirlo de comprar el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la historia personal en el 

copywriting para hacer el mensaje más 
emocional?

Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar la historia personal en el copywriting para hacer el mensaje más emocional y conectar con el lector.
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¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la persuasión indirecta en mi 

copywriting para evitar que el lector se 
sienta presionado?

Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la testimonial en el copywriting para aumentar la confianza del lector en el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la prueba social en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar la escucha activa en el copywriting para entender mejor las necesidades del lector y crear un mensaje más efectivo.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la voz activa en el copywriting 

para hacer el mensaje más claro y 
conciso?

Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la curiosidad en el copywriting para captar la atención del lector y persuadirlo de conocer más sobre el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las emociones en el copywriting 

para persuadir al lector?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el lenguaje corporal en el copywriting para transmitir confianza y autoridad en el mensaje.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las palabras de transición en mi 

copywriting?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la exclusividad en el copywriting para crear un sentido de pertenencia en el lector y hacer que se sienta privilegiado al 
adquirir el [producto/servicio].

¿Cuáles son las mejores formas de 
utilizar el humor en el copywriting para 

hacer el mensaje más atractivo?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar la persuasión indirecta en el copywriting para evitar que el lector se sienta presionado y persuadirlo de forma sutil.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un copy persuasivo? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica del beneficio exclusivo en el copywriting para demostrar el valor único de tu [producto/servicio] y persuadir al lector de adquirirlo.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un titular efectivo en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el ritmo y la cadencia en el copywriting para hacer el mensaje más atractivo y fácil de leer.

¿Cuáles son las palabras más poderosas 
que puedo utilizar en mi copywriting 

para crear un impacto emocional?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la empatía en el copywriting para conectar con el lector y demostrar que entiendes sus necesidades y deseos.

¿Cuáles son las técnicas más efectivas 
para crear una llamada a la acción (CTA) 

irresistible en mi copywriting?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar el factor sorpresa en el copywriting para hacer el mensaje más memorable y persuasivo.

¿Cuáles son los errores más comunes a 
evitar en el copywriting? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la anticipación en el copywriting para crear expectativas en el lector y generar interés en el [producto/servicio].

Cómo puedo utilizar el poder de la 
sugestión en mi copywriting para 

aumentar las conversiones?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el poder de la imagen en el copywriting para hacer el mensaje más visual y atractivo para el lector.
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Crear un embudo de venta

Investigación de mercado y definición de objetivos

FINALIDAD PROMPT

Identificación del público objetivo y 
necesidades

Escribe un breve ensayo sobre la importancia de identificar adecuadamente el público objetivo y sus necesidades para el éxito de un negocio. Incluye ejemplos de cómo la identificación 
inadecuada del público objetivo puede llevar a la falta de interés y apoyo de los clientes.

Análisis de la competencia y del 
mercado

Escribe un informe que describa cómo realizar un análisis de la competencia y del mercado. Incluye los diferentes factores a tener en cuenta durante el análisis y cómo utilizar la información 
obtenida para mejorar la estrategia de marketing y ventas de una empresa.

Establecimiento de objetivos de 
conversión y de ingresos

Escribe una guía detallada sobre cómo establecer objetivos de conversión y de ingresos para un negocio en línea. Incluye la importancia de establecer objetivos claros y realistas, cómo 
utilizar herramientas de seguimiento y análisis para medir el progreso hacia los objetivos y cómo ajustar la estrategia según sea necesario para alcanzarlos.

Creación de una estrategia de marketing

FINALIDAD PROMPT

Definición de puntos de contacto con el 
cliente

Escribe un artículo que explique la importancia de definir los puntos de contacto con el cliente en una estrategia de marketing. Incluye ejemplos de diferentes puntos de contacto y cómo 
pueden ser utilizados para mejorar la experiencia del cliente y aumentar la lealtad.

Selección de herramientas de marketing 
apropiadas

Escribe una guía detallada sobre cómo seleccionar las herramientas de marketing apropiadas para un negocio en línea. Incluye una lista de las herramientas más comunes y cómo evaluar 
cuáles son las más adecuadas según los objetivos de marketing y las necesidades de la empresa.

Planificación de campañas publicitarias Escribe un informe que describa cómo planificar y ejecutar una campaña publicitaria efectiva. Incluye los diferentes tipos de campañas publicitarias, los elementos clave a considerar en la 
planificación, cómo medir el éxito de la campaña y cómo ajustar la estrategia según sea necesario.

Diseño del embudo en línea

FINALIDAD PROMPT

Creación de una estructura de embudo Escribe una guía práctica que describa cómo crear una estructura de embudo para un negocio en línea. Incluye los diferentes pasos del embudo, cómo diseñar el flujo de tráfico a través del 
embudo y cómo optimizar cada etapa para mejorar la tasa de conversión.

Diseño de páginas de destino efectivas Escribe un artículo que explique la importancia del diseño de páginas de destino efectivas en una estrategia de marketing. Incluye consejos prácticos sobre cómo diseñar una página de 
destino que capture la atención del visitante, presente la información de manera clara y persuasiva, y anime al visitante a realizar una acción.

Incorporación de elementos 
persuasivos, como títulos atractivos y 

testimonios de clientes
Escribe un ensayo que describa cómo incorporar elementos persuasivos en una estrategia de marketing en línea. Incluye ejemplos de elementos persuasivos, como títulos atractivos, 
testimonios de clientes y garantías de satisfacción, y cómo utilizarlos para aumentar la confianza y persuadir al visitante a tomar una acción.

Implementación de técnicas de copywriting
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FINALIDAD PROMPT

Escritura de textos persuasivos Escribe una guía práctica que describa cómo escribir textos persuasivos para una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos sobre cómo identificar el público objetivo, cómo utilizar 
el lenguaje adecuado para conectar con el lector y cómo presentar los beneficios de manera persuasiva.

Utilización de técnicas de persuasión, 
como la escasez y la urgencia

Escribe un artículo que explique cómo utilizar técnicas de persuasión, como la escasez y la urgencia, para aumentar las conversiones en una estrategia de marketing en línea. Incluye 
ejemplos de cómo implementar estas técnicas de manera efectiva y cómo evitar la sobreutilización.

Optimización de la página de ventas y de 
la página de agradecimiento para 

aumentar las conversiones
Escribe una guía detallada sobre cómo optimizar la página de ventas y la página de agradecimiento para aumentar las conversiones. Incluye los elementos clave de una página de ventas 
efectiva, cómo presentar la información de manera clara y persuasiva, y cómo diseñar la página de agradecimiento para fomentar la fidelidad del cliente.

Configuración de herramientas de seguimiento y análisis

FINALIDAD PROMPT

Configuración de herramientas de 
análisis de tráfico y de conversión

Escribe una guía detallada sobre cómo configurar herramientas de análisis de tráfico y de conversión para un negocio en línea. Incluye los diferentes tipos de herramientas disponibles, 
cómo seleccionar las herramientas adecuadas y cómo utilizar la información obtenida para mejorar la estrategia de marketing y ventas.

Monitoreo del rendimiento del embudo 
en línea

Escribe un informe que describa cómo monitorear el rendimiento del embudo en línea. Incluye los diferentes elementos clave del embudo, cómo utilizar herramientas de seguimiento para 
monitorear el progreso de los visitantes a través del embudo y cómo identificar los puntos problemáticos que pueden estar obstaculizando la conversión.

Identificación de oportunidades de 
mejora

Escribe un artículo que explique cómo identificar oportunidades de mejora en una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos sobre cómo evaluar los resultados de una campaña de 
marketing, cómo analizar los datos obtenidos y cómo utilizar esta información para mejorar la estrategia en el futuro.

Ajuste y mejora continua del embudo en línea

FINALIDAD PROMPT

Implementación de mejoras basadas en 
los datos obtenidos

Escribe un ensayo que describa cómo implementar mejoras basadas en los datos obtenidos en una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos sobre cómo identificar las áreas 
problemáticas, cómo implementar soluciones efectivas y cómo medir el éxito de las mejoras implementadas.

Pruebas de diferentes elementos del 
embudo para optimizar la conversión

Escribe una guía detallada sobre cómo realizar pruebas de diferentes elementos del embudo para optimizar la conversión. Incluye los diferentes elementos que se pueden probar, cómo 
diseñar las pruebas de manera efectiva y cómo utilizar los datos obtenidos para realizar mejoras en la estrategia de marketing.

Implementación de herramientas de 
automatización de marketing para 

maximizar la rentabilidad
Escribe un artículo que explique cómo implementar herramientas de automatización de marketing para maximizar la rentabilidad de un negocio en línea. Incluye ejemplos de diferentes 
herramientas de automatización disponibles, cómo seleccionar las herramientas adecuadas y cómo utilizarlas para mejorar la eficiencia y la rentabilidad de la estrategia de marketing.
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Customer Journey

Customer Journey

PROMPT

Enséñame cómo realizar un seguimiento eficaz del compromiso y la retención de los usuarios en un producto digital.

Ayúdame a comprender cómo utilizar métricas para identificar y priorizar las características más importantes en un producto digital.

¿Cuáles son las métricas más relevantes para medir el éxito de un producto digital?

Muéstrame cómo utilizar los Indicadores Clave de Desempeño (KPI) para evaluar la eficacia de un producto digital.

¿Cómo puedo establecer un sistema de seguimiento y análisis del comportamiento de los usuarios en un producto digital que sea efectivo?

Enséñame cómo utilizar mapas de calor para identificar las áreas con mayor compromiso de los usuarios en un producto digital.

Explica cómo utilizar los datos para identificar patrones y tendencias en el comportamiento de los usuarios en un producto digital.

Ayúdame a comprender cómo utilizar pruebas de usuario para validar los Indicadores Clave de Desempeño en un producto digital.

Muéstrame cómo medir el Retorno de la Inversión (ROI) de un producto digital.

Ayúdame a establecer objetivos claros y medibles para mi producto digital.

Explícame cómo utilizar análisis para identificar áreas de mejora en un producto digital.

Muéstrame cómo utilizar métricas para hacer un seguimiento del rendimiento de un producto digital a lo largo del tiempo.

¿Cuáles son las mejores prácticas para recolectar y analizar la retroalimentación de los usuarios en un producto digital?

Explica cómo utilizar los datos para tomar decisiones informadas acerca de un producto digital.
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eCommerce

Diseño de sitio web

FINALIDAD PROMPT

Diseña una página de inicio para un 
negocio en línea que venda [tipo de 

producto]
Diseña una página de inicio para un negocio en línea que venda [tipo de producto]. Destaca las últimas novedades y ofertas especiales, y utiliza un lenguaje atractivo para describir las 
características únicas de los productos. Incluye secciones personalizables para destacar las categorías de productos y los testimonios de los clientes.

Crea una página de detalles de producto 
para un negocio en línea que venda [tipo 

de producto]

Crea una página de detalles de producto para un negocio en línea que venda [tipo de producto]. Utiliza un lenguaje técnico para describir los materiales, la confección y el diseño de cada 
[tipo de producto], y destaca las características únicas del producto. Incluye secciones personalizables para mostrar los colores y tallas disponibles, los testimonios de los clientes y las 
sugerencias de productos relacionados.

Diseña una página de pago para un 
negocio en línea que venda [tipo de 

producto]
Diseña una página de pago para un negocio en línea que venda [tipo de producto]. Utiliza un lenguaje técnico para describir los ingredientes y beneficios de cada producto, y destaca las 
opciones de envío y pago disponibles. Incluye secciones personalizables para recopilar información del cliente y ofrecer descuentos y cupones.

Diseña una página de categoría de 
producto para [tipo de producto]

Diseña una página de categoría de producto para [tipo de producto]. Utiliza un diseño atractivo y un lenguaje descriptivo para resaltar las características únicas de cada producto y facilitar la 
navegación del usuario.

Diseña una página de destino para una 
promoción de [temporada o evento]

Diseña una página de destino para una promoción de [temporada o evento]. Utiliza un lenguaje atractivo y un diseño atractivo para resaltar los beneficios de la promoción y fomentar la 
compra. Incluye secciones personalizables para destacar los productos y las ofertas especiales.

Diseña una página de resultados de 
búsqueda para mejorar la experiencia del 

usuario
Diseña una página de resultados de búsqueda para mejorar la experiencia del usuario. Utiliza un diseño atractivo y una estructura clara para facilitar la navegación del usuario y resaltar los 
productos relevantes para su búsqueda. Incluye herramientas de filtrado y ordenamiento para personalizar los resultados de búsqueda según las preferencias del usuario.

Diseña una página de registro para 
incentivar la creación de cuentas en tu 

sitio web
Diseña una página de registro para incentivar la creación de cuentas en tu sitio web. Ofrece beneficios exclusivos, como descuentos, acceso a contenido exclusivo o envío gratuito, para 
motivar a los usuarios a registrarse en tu sitio. Utiliza un lenguaje atractivo y un diseño atractivo para mejorar la experiencia del usuario.

Diseña una página de contacto para 
brindar soporte al cliente

Diseña una página de contacto para brindar soporte al cliente. Incluye información de contacto clara y fácil de encontrar, como un formulario de contacto, un número de teléfono y una 
dirección de correo electrónico. Utiliza un lenguaje amigable y una respuesta rápida para satisfacer las necesidades de los clientes.

Diseña una página de términos y 
condiciones para informar a tus clientes 

sobre tus políticas
Diseña una página de términos y condiciones para informar a tus clientes sobre tus políticas. Incluye información sobre envíos, devoluciones, garantías, privacidad y seguridad para 
asegurar la transparencia y la confianza de los clientes.

Diseña un correo electrónico 
promocional para [evento o temporada]

Diseña un correo electrónico promocional para [evento o temporada]. Utiliza un lenguaje atractivo y emotivo para despertar el interés de tus clientes, y ofrece descuentos exclusivos, regalos 
y ofertas especiales para incentivar la compra.

Diseña una página de inicio de sesión 
para mejorar la seguridad de tus cuentas 

de usuario
Diseña una página de inicio de sesión para mejorar la seguridad de tus cuentas de usuario. Incluye medidas de seguridad, como la verificación en dos pasos y la autenticación de la 
contraseña, para proteger la información de los clientes y prevenir el acceso no autorizado.

Marketing y Publicidad

FINALIDAD PROMPT
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Crea una campaña publicitaria en [red 
social] para un negocio en línea que 

venda [tipo de producto]
Crea una campaña publicitaria en [red social] para un negocio en línea que venda [tipo de producto]. Utiliza imágenes y videos llamativos para resaltar los beneficios del producto, y 
segmenta tu público objetivo para maximizar el impacto de tu campaña.

Desarrolla una estrategia de retargeting 
para clientes que abandonan el carrito 

de compra
Desarrolla una estrategia de retargeting para clientes que abandonan el carrito de compra. Utiliza herramientas de seguimiento de usuarios para identificar a los clientes que abandonan el 
carrito y envíales correos electrónicos o anuncios publicitarios personalizados para incentivar la compra.

Crea una campaña de [recompensas] 
para incentivar la fidelidad de los 

clientes
Crea una campaña de [recompensas] para incentivar la fidelidad de los clientes. Ofrece puntos, descuentos exclusivos y regalos a los clientes que realizan compras frecuentes o que 
alcanzan ciertos hitos de gasto.

Desarrolla una estrategia de [influencer 
marketing] para promocionar tus 

productos
Desarrolla una estrategia de [influencer marketing] para promocionar tus productos. Identifica a los influencers relevantes para tu nicho y colabora con ellos para promocionar tus productos 
a su audiencia.

Crea una campaña de correo electrónico 
para recuperar carritos abandonados

Crea una campaña de correo electrónico para recuperar carritos abandonados. Utiliza un lenguaje atractivo y emotivo para incentivar la compra, y ofrece descuentos exclusivos y ofertas 
especiales para motivar a los clientes a completar su compra.

Crea una campaña de [remarketing] para 
recuperar clientes inactivos

Crea una campaña de [remarketing] para recuperar clientes inactivos. Utiliza herramientas de seguimiento de usuarios para identificar a los clientes que no han realizado compras en un 
período de tiempo determinado y envíales correos electrónicos o anuncios publicitarios personalizados para incentivar la compra.

Crea una campaña de [referral 
marketing] para incentivar a tus clientes 

a recomendar tus productos
Crea una campaña de [referral marketing] para incentivar a tus clientes a recomendar tus productos. Ofrece descuentos exclusivos y recompensas a los clientes que recomienden tus 
productos a sus amigos y familiares, y utiliza herramientas de seguimiento para medir el impacto de tu programa de referral marketing.

Crea una campaña de marketing de 
guerrilla para promocionar tus productos 

en eventos locales
Crea una campaña de marketing de guerrilla para promocionar tus productos en eventos locales. Utiliza técnicas creativas y no convencionales para llamar la atención del público y generar 
interés en tus productos.

Crea una campaña de [upselling] para 
incentivar la compra de productos 

relacionados
Crea una campaña de [upselling] para incentivar la compra de productos relacionados. Ofrece productos complementarios o de mayor calidad a los clientes que ya han realizado una 
compra, y utiliza técnicas de venta persuasivas para incentivar la compra.

Crea una campaña de [cross-selling] 
para incentivar la compra de productos 

complementarios
Crea una campaña de [cross-selling] para incentivar la compra de productos complementarios. Ofrece productos complementarios o accesorios a los clientes que ya han realizado una 
compra, y utiliza técnicas de venta persuasivas para incentivar la compra.

Crea una campaña de [descuentos por 
tiempo limitado] para incentivar la 

compra inmediata
Crea una campaña de [descuentos por tiempo limitado] para incentivar la compra inmediata. Ofrece descuentos exclusivos y ofertas especiales por un tiempo limitado para incentivar la 
compra impulsiva y la fidelidad del cliente.

Crea una estrategia de [marketing de 
contenido] para aumentar el tráfico de tu 

sitio web
Crea una estrategia de [marketing de contenido] para aumentar el tráfico de tu sitio web. Crea contenido relevante y de calidad, como blogs, videos o guías de compras, para atraer a 
nuevos visitantes a tu sitio y fomentar la fidelidad de los clientes. Utiliza técnicas de SEO y promoción de contenido para maximizar el impacto de tu estrategia de marketing de contenido.

Crea una guía de compras para 
[temporada o evento] en tu sitio web

Crea una guía de compras para [temporada o evento] en tu sitio web. Incluye productos populares, ideas de regalos y recomendaciones de los clientes para facilitar la decisión de compra. 
Utiliza un lenguaje atractivo y un diseño atractivo para destacar tus productos y fomentar la compra impulsiva.

Crea un programa de afiliados para 
promocionar tus productos

Crea un programa de afiliados para promocionar tus productos. Ofrece incentivos y comisiones a los afiliados que promocionen tus productos en sus sitios web y redes sociales, y utiliza 
herramientas de seguimiento para medir el impacto de tu programa de afiliados.

Optimización

FINALIDAD PROMPT

Optimiza las palabras clave de tus 
páginas de producto para mejorar el 

[SEO]
Optimiza las palabras clave de tus páginas de producto para mejorar el [SEO]. Utiliza herramientas de análisis de palabras clave para encontrar las palabras más relevantes para tus 
productos y utilízalas en el título, la descripción y las etiquetas de cada página de producto.
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Optimiza la velocidad de carga de tu sitio 
web para mejorar la experiencia de 

usuario
Optimiza la velocidad de carga de tu sitio web para mejorar la experiencia de usuario. Utiliza herramientas de análisis de velocidad de carga para identificar los puntos de mejora

Optimiza las descripciones de tus 
productos para mejorar la conversión

Optimiza las descripciones de tus productos para mejorar la conversión. Utiliza un lenguaje atractivo y descriptivo para resaltar las características únicas de cada producto y fomentar la 
compra impulsiva. Incluye imágenes y videos para mostrar el producto en acción y ofrecer una experiencia de compra inmersiva.

Optimiza la navegación de tu sitio web 
para mejorar la usabilidad

Optimiza la navegación de tu sitio web para mejorar la usabilidad. Utiliza una estructura clara y una navegación intuitiva para facilitar la búsqueda de productos y mejorar la experiencia del 
usuario.

https://cursosengrupo.com/



Email Marketing

Email Marketing

FINALIDAD PROMPT

Actualización de cuenta Escribe un correo electrónico que informe a un cliente que su cuenta ha sido actualizada. Incluye detalles sobre los cambios realizados en la cuenta y cómo estos afectan al cliente. 
Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa qué hacer a continuación. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Agradecimiento Escribe un correo electrónico que exprese agradecimiento a un cliente por su apoyo y lealtad. Asegúrate de destacar la importancia del cliente para el negocio y de incluir una llamada a la 
acción clara para que el cliente sepa cómo puede continuar apoyando la empresa. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Agradecimiento por compra
Escribe un correo electrónico que agradezca a un cliente por su compra. Incluye detalles sobre los productos comprados y una descripción detallada de los mismos. Asegúrate de incluir una 
llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede contactar al negocio en caso de tener alguna pregunta o problema. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo 
electrónico.

Agradecimiento por registro Escribe un correo electrónico que agradezca a un cliente por registrarse en el sitio web o en la lista de correo electrónico. Asegúrate de incluir detalles sobre los beneficios de registrarse y 
una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovecharlos. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Bienvenida Escribe un correo electrónico de bienvenida para un nuevo cliente. Incluye detalles sobre el negocio y cómo se pueden beneficiar de los productos o servicios ofrecidos. Asegúrate de incluir 
una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede continuar interactuando con el negocio. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Cancelación de pedido
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente que su pedido ha sido cancelado. Incluye detalles sobre el motivo de la cancelación y una descripción clara de cualquier acción que 
deba tomar el cliente para completar la cancelación. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier 
problema relacionado con la cancelación. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Confirmación de compra
Escribe un correo electrónico que confirme a un cliente que su compra ha sido realizada con éxito. Incluye detalles sobre los productos comprados y la información de pago. Asegúrate de 
incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información sobre la compra o resolver cualquier problema relacionado con ella. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Confirmación de registro Escribe un correo electrónico que confirme a un cliente que se ha registrado con éxito en el sitio web o en la lista de correo electrónico. Incluye detalles sobre los beneficios de registrarse y 
una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovecharlos. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Descuento de abandono de carrito
Escribe un correo electrónico que ofrezca un descuento a un cliente que ha abandonado su carrito de compras sin finalizar la compra. Incluye detalles sobre los productos en el carrito y la 
cantidad del descuento ofrecido. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar el descuento y completar la compra. Incluye espacios 
en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Descuento por cantidad
Escribe un correo electrónico que ofrezca un descuento a un cliente que compra una cantidad determinada de productos. Incluye detalles sobre los productos incluidos en la oferta y la 
cantidad del descuento ofrecido. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar el descuento y completar la compra. Incluye espacios 
en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Devolución
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre el proceso de devolución. Incluye detalles sobre cómo devolver los productos y el plazo para hacerlo. Asegúrate de incluir una 
llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier problema relacionado con la devolución. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Encuesta de satisfacción
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a participar en una encuesta de satisfacción. Incluye detalles sobre los beneficios de participar y cómo los comentarios del cliente 
pueden ayudar a mejorar el negocio. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede acceder a la encuesta. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.
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Garantía
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre la garantía del producto comprado. Incluye detalles sobre los términos y condiciones de la garantía y cómo puede ser 
reclamada. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier problema relacionado con la garantía. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Invitación a eventos
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a un evento. Incluye detalles sobre la fecha, hora y ubicación del evento, así como una descripción detallada de lo que se ofrecerá. 
Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede confirmar su asistencia y obtener más información sobre el evento. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Invitación a eventos de venta privada
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a un evento de venta privada. Incluye detalles sobre la fecha, hora y ubicación del evento, así como una descripción detallada de lo que 
se ofrecerá. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede confirmar su asistencia y obtener más información sobre el evento. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Invitación a programa de afiliados
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a unirse a un programa de afiliados. Incluye detalles sobre los beneficios de unirse y cómo funciona el programa, así como cualquier 
requisito necesario para unirse. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede registrarse en el programa y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Invitación a programa de referidos
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a unirse a un programa de referidos. Incluye detalles sobre los beneficios de unirse y cómo funciona el programa, así como cualquier 
requisito necesario para unirse. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede registrarse en el programa y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Invitación a programas de fidelidad
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a unirse a un programa de fidelidad. Incluye detalles sobre los beneficios de unirse y cómo funciona el programa, así como cualquier 
requisito necesario para unirse. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede registrarse en el programa y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Invitación a recompensas de marca
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre las recompensas de marca disponibles. Incluye detalles sobre los beneficios de unirse y cómo funciona el programa de 
recompensas, así como cualquier requisito necesario para unirse. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información sobre las 
recompensas y unirse al programa. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Invitación a revisión de productos
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a revisar un producto comprado. Incluye detalles sobre cómo dejar una revisión y la importancia de la opinión del cliente. Asegúrate de 
incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede dejar una revisión y obtener más información sobre el producto. Incluye espacios en blanco para personalizar en el 
correo electrónico.

Invitación a votar productos
Escribe un correo electrónico que invite a un cliente a votar por un producto en una encuesta o competición. Incluye detalles sobre los beneficios de participar y cómo el voto del cliente 
puede ayudar al negocio. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede votar y obtener más información sobre el producto. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de artículo agotado
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente que un artículo está agotado. Incluye detalles sobre el motivo del agotamiento y cualquier alternativa disponible. Asegúrate de incluir 
una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier problema relacionado con el agotamiento del artículo. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de artículo de temporada
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un artículo disponible sólo durante una temporada determinada. Incluye detalles sobre el artículo, su disponibilidad y la fecha 
límite para adquirirlo. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de artículo en oferta 
especial

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un artículo disponible en una oferta especial. Incluye detalles sobre la oferta, el descuento aplicado y la fecha límite para 
adquirirlo. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la oferta y obtener más información. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Notificación de artículos relacionados
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre artículos relacionados con una compra anterior. Incluye detalles sobre los artículos, su relación con la compra anterior y 
cualquier oferta especial disponible. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir los productos relacionados y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de cambio de precio
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un cambio de precio en un artículo. Incluye detalles sobre el nuevo precio, el motivo del cambio y cualquier oferta especial 
disponible. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto al nuevo precio y obtener más información. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de envío con retraso
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un retraso en el envío de su compra. Incluye detalles sobre la causa del retraso y la nueva fecha estimada de entrega. 
Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier problema relacionado con el retraso. Incluye espacios 
en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de envío de producto
Escribe un correo electrónico que notifique a un cliente sobre el envío de su compra. Incluye detalles sobre los productos enviados, la fecha de envío y la información de seguimiento del 
paquete. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede hacer un seguimiento del envío y resolver cualquier problema relacionado con la entrega. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.
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Notificación de evento en línea
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un evento en línea. Incluye detalles sobre la fecha, hora y tema del evento, así como cualquier requisito necesario para 
participar. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede registrarse y obtener más información sobre el evento. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Notificación de nuevo producto
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un nuevo producto disponible. Incluye detalles sobre el producto, sus características y cualquier oferta especial disponible. 
Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el 
correo electrónico.

Notificación de producto de regreso al 
inventario

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un producto que ha regresado al inventario. Incluye detalles sobre el producto, la fecha de regreso al inventario y cualquier 
oferta especial disponible. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de producto disponible en 
lista de deseos

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente que un producto que estaba en su lista de deseos está disponible. Incluye detalles sobre el producto, su disponibilidad y cualquier 
oferta especial disponible. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de producto en espera de 
stock

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente que un producto está en espera de stock. Incluye detalles sobre el motivo del retraso y la fecha estimada de disponibilidad del 
producto. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier problema relacionado con el retraso. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de producto en oferta 
limitada

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un producto disponible en oferta limitada. Incluye detalles sobre el producto, la duración de la oferta y cualquier requisito 
necesario para adquirir el producto. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto y obtener más información. Incluye espacios 
en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de producto en pre-venta
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un producto disponible en pre-venta. Incluye detalles sobre el producto, la fecha de lanzamiento y cualquier requisito necesario 
para adquirir el producto. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto en pre-venta y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de promoción personalizada
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción personalizada. Incluye detalles sobre la promoción, su duración y cualquier requisito necesario para participar. 
Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en 
el correo electrónico.

Notificación de reabastecimiento de 
inventario

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente que un producto ha sido reabastecido en el inventario. Incluye detalles sobre el producto, su disponibilidad y cualquier oferta especial 
disponible. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir el producto y obtener más información. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Notificación de reembolso
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre un reembolso. Incluye detalles sobre el motivo del reembolso, el importe y la fecha en que se procesará. Asegúrate de incluir 
una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier problema relacionado con el reembolso. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Notificación de reseña de producto
Escribe un correo electrónico que solicite a un cliente que escriba una reseña sobre un producto que ha adquirido. Incluye detalles sobre el producto y la importancia de las reseñas para el 
negocio. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede escribir una reseña y obtener más información. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Notificación de reseña de producto 2
Escribe un correo electrónico que agradezca a un cliente por escribir una reseña sobre un producto. Incluye detalles sobre la importancia de las reseñas para el negocio y cómo ayudan a 
otros clientes. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede adquirir más productos y obtener más información. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Notificación de seguimiento de 
devolución

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre el seguimiento de una devolución. Incluye detalles sobre el motivo de la devolución, el estado actual y la fecha estimada de 
resolución. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede obtener más información o resolver cualquier problema relacionado con la devolución. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de seguimiento de pedido
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre el seguimiento de su pedido. Incluye detalles sobre los productos enviados, la fecha de envío y la información de seguimiento 
del paquete. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede hacer un seguimiento del envío y resolver cualquier problema relacionado con la 
entrega. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Notificación de venta flash
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una venta flash. Incluye detalles sobre la duración de la venta, los productos incluidos y cualquier requisito necesario para 
aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la venta y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.

Oferta de descuento por recomendación
Escribe un correo electrónico que ofrezca un descuento a un cliente por recomendar un producto o servicio a un amigo o conocido. Incluye detalles sobre el descuento, el proceso de 
recomendación y cualquier requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede recomendar y obtener el 
descuento. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

https://cursosengrupo.com/



Oferta especial de aniversario
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una oferta especial en celebración de un aniversario. Incluye detalles sobre la duración de la oferta, los productos incluidos y 
cualquier requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la oferta y obtener más 
información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Oferta especial de bienvenida
Escribe un correo electrónico que ofrezca una oferta especial a un nuevo cliente como bienvenida. Incluye detalles sobre la oferta, los productos incluidos y cualquier requisito necesario 
para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la oferta y obtener más información. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Oferta especial de cumpleaños
Escribe un correo electrónico que ofrezca una oferta especial a un cliente en su cumpleaños. Incluye detalles sobre la oferta, los productos incluidos y cualquier requisito necesario para 
aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la oferta y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.

Oferta exclusiva para suscriptores
Escribe un correo electrónico que ofrezca una oferta exclusiva a los suscriptores del boletín informativo. Incluye detalles sobre la oferta, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la oferta y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Oferta exclusiva para usuarios nuevos
Escribe un correo electrónico que ofrezca una oferta exclusiva a los nuevos usuarios de la plataforma. Incluye detalles sobre la oferta, los productos incluidos y cualquier requisito necesario 
para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el usuario sepa cómo puede aprovechar la oferta y obtener más información. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de año nuevo
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de año nuevo. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de Black Friday
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de Black Friday. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de Cyber Monday
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de Cyber Monday. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de devolución de impuestos
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de devolución de impuestos. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y 
cualquier requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más 
información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día de acción de gracias
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día de acción de gracias. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y 
cualquier requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más 
información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día de acción de gracias 
americano

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día de acción de gracias americano. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos 
incluidos y cualquier requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y 
obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día de la independencia
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día de la independencia. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y 
cualquier requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más 
información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día de la tierra
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día de la tierra. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día de los muertos
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día de los muertos. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día de San Patricio
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día de San Patricio. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día de San Valentín
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día de San Valentín. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.
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Promoción de día del niño
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día del niño. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día del padre
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día del padre. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de día festivo
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de día festivo. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de envío gratuito
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de envío gratuito. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de fin de año
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de fin de año. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de fin de semana
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de fin de semana. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de fin de temporada
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de fin de temporada. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de Halloween
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de Halloween. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de lanzamiento
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de lanzamiento. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de liquidación
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de liquidación. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de resaltar el ahorro que pueden obtener los clientes con esta promoción. Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente sepa 
cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de navidad
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de navidad. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir un mensaje de felices fiestas y de resaltar el valor que ofrece esta promoción. Incluye una llamada a la acción clara para que el 
cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de Navidad anticipada
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de Navidad anticipada. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de resaltar el ahorro que pueden obtener los clientes con esta promoción y la oportunidad de adelantarse a las compras navideñas. 
Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo 
electrónico.

Promoción de productos 
complementarios

Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de productos complementarios. Incluye detalles sobre los productos y cómo se complementan entre sí, así como 
cualquier descuento o beneficio que se ofrezca al comprar ambos productos juntos. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la 
promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de San Valentín
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de San Valentín. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir un mensaje temático y de resaltar el valor que ofrece esta promoción. Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente sepa 
cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de temporada baja
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de temporada baja. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de resaltar el ahorro que pueden obtener los clientes con esta promoción. Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente 
sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Promoción de venta de verano
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de venta de verano. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir un mensaje temático y de resaltar el valor que ofrece esta promoción en el contexto de la temporada de verano. Incluye 
una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo 
electrónico.
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Promoción de vuelta al cole
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre una promoción de vuelta al cole. Incluye detalles sobre la duración de la promoción, los productos incluidos y cualquier requisito 
necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de resaltar el valor que ofrece esta promoción en el contexto del regreso a clases. Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente 
sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de aniversario de la 
compra

Escribe un correo electrónico que felicite a un cliente por el aniversario de su compra. Incluye detalles sobre la fecha de la compra y los productos comprados. Asegúrate de expresar tu 
agradecimiento por su lealtad y ofrecer algún tipo de beneficio para celebrar el aniversario de la compra. Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo puede 
aprovechar el beneficio ofrecido y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de carrito abandonado
Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente que dejó artículos en su carrito de compras sin completar la transacción. Incluye detalles sobre los artículos en el carrito y cualquier 
incentivo que se ofrezca para completar la compra. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda completar la transacción y aprovechar cualquier beneficio 
ofrecido. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de envío gratuito
Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente que se beneficia del envío gratuito. Incluye detalles sobre los productos elegibles para envío gratuito y cualquier requisito necesario 
para aprovechar la oferta. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda aprovechar el envío gratuito y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de ofertas especiales
Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente sobre ofertas especiales disponibles en tu sitio web. Incluye detalles sobre las ofertas, cómo pueden aprovecharlas y cualquier 
requisito necesario para aprovechar la oferta. Asegúrate de resaltar el ahorro que pueden obtener los clientes con estas ofertas. Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente 
sepa cómo puede aprovechar la promoción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de producto abandonado
Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente que ha dejado un producto en su lista de deseos sin comprarlo. Incluye detalles sobre el producto y cualquier incentivo que se 
ofrezca para completar la compra. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda completar la transacción y aprovechar cualquier beneficio ofrecido. Incluye 
espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de productos en el carrito 
de compras

Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente que tiene productos en su carrito de compras sin completar la transacción. Incluye detalles sobre los artículos en el carrito y cualquier 
incentivo que se ofrezca para completar la compra. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda completar la transacción y aprovechar cualquier beneficio 
ofrecido. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de próxima suscripción
Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente sobre una próxima suscripción que está por vencer. Incluye detalles sobre la fecha de vencimiento de la suscripción y cualquier 
información necesaria para renovarla. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda renovar su suscripción y obtener más información. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de puntos de recompensa Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente sobre sus puntos de recompensa acumulados. Incluye detalles sobre la cantidad de puntos y cómo pueden ser canjeados. Asegúrate 
de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda canjear sus puntos y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de reordenamiento
Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente que ha comprado un producto en el pasado y puede necesitar reordenarlo. Incluye detalles sobre el producto comprado previamente 
y cualquier información relevante sobre el proceso de compra. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda reordenar el producto y obtener más información. 
Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de suscripción Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente sobre una suscripción que tienen disponible. Incluye detalles sobre el costo y los beneficios de la suscripción. Asegúrate de incluir 
una llamada a la acción clara para que el cliente pueda suscribirse y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de suscripción expirada Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente que su suscripción ha expirado. Incluye detalles sobre la fecha de expiración y cómo pueden renovar la suscripción. Asegúrate de 
incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda renovar su suscripción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de suscripción vencida Escribe un correo electrónico que informe a un cliente que su suscripción ha vencido. Incluye detalles sobre la fecha de vencimiento y cómo pueden renovar la suscripción. Asegúrate de 
incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda renovar su suscripción y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Recordatorio de tarjeta de regalo Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente sobre una tarjeta de regalo que tienen disponible. Incluye detalles sobre el valor de la tarjeta y cómo puede ser canjeada. Asegúrate 
de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda canjear la tarjeta y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Reembolso
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre el procesamiento de un reembolso. Incluye detalles sobre la cantidad del reembolso y el método de reembolso utilizado. 
Asegúrate de expresar tu disculpa por cualquier inconveniente causado y cualquier información adicional relevante sobre el proceso de reembolso. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Reengagement
Escribe un correo electrónico que busque reactivar a un cliente inactivo en tu sitio web o tienda. Incluye detalles sobre los productos o servicios que pueden interesarle y cualquier incentivo 
que se ofrezca para motivar la reactivación. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda tomar medidas y obtener más información. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.
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Regalo por cumpleaños
Escribe un correo electrónico que felicite a un cliente por su cumpleaños y ofrezca un regalo en reconocimiento. Incluye detalles sobre el regalo y cualquier información adicional sobre cómo 
canjearlo. Asegúrate de expresar tu agradecimiento por su lealtad y ofrecer cualquier otro beneficio o descuento para celebrar su cumpleaños. Incluye una llamada a la acción clara para 
que el cliente sepa cómo puede aprovechar el regalo y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar en el correo electrónico.

Retargeting de publicidad
Escribe un correo electrónico que recuerde a un cliente sobre productos o servicios que han estado viendo recientemente. Incluye detalles sobre los productos y cualquier incentivo que se 
ofrezca para completar la compra. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda tomar medidas y obtener más información. Incluye espacios en blanco para 
personalizar en el correo electrónico.

Seguimiento del envío
Escribe un correo electrónico que informe a un cliente sobre el estado del envío de su pedido. Incluye detalles sobre la fecha de envío, los productos enviados y la información de 
seguimiento del paquete. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda hacer seguimiento de su paquete y obtener más información. Incluye espacios en 
blanco para personalizar en el correo electrónico.

Testimonios
Escribe un correo electrónico que solicite testimonios de clientes satisfechos para tu sitio web o tienda. Incluye detalles sobre cómo sus testimonios pueden ayudar a otros clientes y 
cualquier incentivo que se ofrezca para compartirlos. Asegúrate de expresar tu agradecimiento por su lealtad y ofrecer cualquier otro beneficio o descuento para motivarlos a compartir su 
experiencia. Incluye una llamada a la acción clara para que el cliente sepa cómo pueden compartir sus testimonios y obtener más información. Incluye espacios en blanco para personalizar 
en el correo electrónico.

Upselling
Escribe un correo electrónico que sugiera productos complementarios para un cliente que ha comprado recientemente. Incluye detalles sobre los productos sugeridos y cualquier incentivo 
que se ofrezca para completar la compra. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda tomar medidas y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.

Ventas cruzadas
Escribe un correo electrónico que sugiera productos relacionados para un cliente que ha comprado recientemente. Incluye detalles sobre los productos sugeridos y cualquier incentivo que 
se ofrezca para completar la compra. Asegúrate de incluir una llamada a la acción clara para que el cliente pueda tomar medidas y obtener más información. Incluye espacios en blanco 
para personalizar en el correo electrónico.
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Estrategias digitales

Plan de adaptación

FINALIDAD PROMPT

Mejora continua
Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede implementar un proceso de mejora continua para garantizar que se estén cumpliendo los estándares de calidad y satisfacción del 
cliente. Incluye detalles sobre los procesos que se deben seguir para identificar áreas de mejora, cómo se pueden implementar los cambios necesarios, y cómo se pueden medir los 
resultados de la mejora continua.

Diversificación de productos y servicios
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede diversificar su oferta de productos y servicios para satisfacer las necesidades y deseos de diferentes tipos de clientes y 
aumentar las oportunidades de ingresos. Incluye detalles sobre cómo se pueden identificar las oportunidades de diversificación, cómo se pueden desarrollar nuevas líneas de productos y 
servicios, y cómo se pueden medir los resultados de la diversificación.

Investigación y desarrollo de nuevas 
áreas de negocio

Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede investigar y desarrollar nuevas áreas de negocio para expandir su alcance y aumentar los ingresos. Incluye detalles sobre los 
mercados potenciales que se deben explorar, las oportunidades de crecimiento que se deben identificar, y cómo se pueden medir los resultados de las investigaciones y desarrollos.

Inversión en tecnología Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede invertir en tecnología para mejorar la eficiencia y la satisfacción del cliente. Incluye detalles sobre las tecnologías que se 
pueden utilizar, cómo se pueden implementar en diferentes áreas del negocio, y cómo se pueden medir los resultados de la inversión en tecnología.

Cumplimiento de normativas y 
regulaciones

Escribe una lista detallada de las normativas y regulaciones que tu empresa debe cumplir para garantizar la legalidad y sostenibilidad de las operaciones comerciales. Incluye detalles sobre 
cómo se pueden identificar las normativas y regulaciones aplicables, cómo se pueden garantizar el cumplimiento de estas normativas y regulaciones, y cómo se pueden mitigar los riesgos 
legales y reputacionales asociados con el incumplimiento.

Gestión de crisis y manejo de la 
reputación

Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede gestionar eficazmente las crisis y manejar la reputación para mitigar los riesgos legales y reputacionales y garantizar la continuidad 
del negocio. Incluye detalles sobre cómo se pueden establecer planes de gestión de crisis, cómo se pueden comunicar los mensajes de manera efectiva durante una crisis, y cómo se 
pueden restaurar la reputación de la empresa después de una crisis.

Ventas

FINALIDAD PROMPT

Estrategia de upselling y cross-selling
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede implementar estrategias de upselling y cross-selling para aumentar el valor de las ventas y la fidelidad del cliente. Incluye 
detalles sobre las técnicas que se pueden utilizar para persuadir a los clientes a comprar productos o servicios adicionales, cómo se pueden personalizar estas técnicas para diferentes tipos 
de clientes, y cómo se pueden medir los resultados de estas estrategias.

Precios competitivos Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede mantener precios competitivos y justos en relación con la calidad de los productos y servicios. Incluye detalles sobre cómo se deben 
fijar los precios, cómo se pueden comparar los precios de la competencia, y cómo se pueden ofrecer precios especiales para eventos especiales o para clientes leales.

Promociones y descuentos Escribe una lista detallada de las promociones y descuentos que tu empresa puede ofrecer para atraer a nuevos clientes y aumentar las ventas. Incluye detalles sobre los tipos de 
promociones y descuentos que se pueden ofrecer, cómo se pueden promocionar estas ofertas, y cómo se pueden medir los resultados de estas promociones y descuentos.

Redes sociales Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede utilizar las redes sociales para aumentar la visibilidad de la empresa y llegar a nuevos clientes. Incluye detalles sobre las plataformas 
de redes sociales que se deben utilizar, cómo se pueden crear contenidos interesantes y atractivos, y cómo se pueden medir los resultados de las campañas en redes sociales.

Colaboración con influencers Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede colaborar con influencers para aumentar la visibilidad de la empresa y llegar a nuevos clientes. Incluye detalles sobre los 
influencers potenciales que se deben identificar, cómo se pueden establecer relaciones con ellos, y cómo se pueden medir los resultados de las colaboraciones con influencers.
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Estrategias de pricing
Escribe una lista detallada de las estrategias de pricing que tu empresa puede utilizar para maximizar las ganancias y atraer a diferentes tipos de clientes. Incluye detalles sobre las 
estrategias de pricing que se deben considerar, cómo se pueden personalizar estas estrategias para diferentes tipos de clientes, y cómo se pueden medir los resultados de estas 
estrategias.

Eventos y patrocinios Escribe una lista detallada de los eventos y patrocinios que tu empresa puede participar para aumentar la visibilidad y credibilidad de la empresa. Incluye detalles sobre los eventos y 
patrocinios potenciales que se deben considerar, cómo se pueden medir los resultados de la participación en estos eventos y patrocinios, y cómo se pueden promocionar estas iniciativas.

Personalización y recomendaciones
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede personalizar la experiencia de compra y ofrecer recomendaciones personalizadas para aumentar la satisfacción y lealtad del 
cliente. Incluye detalles sobre cómo se pueden recopilar y utilizar los datos del cliente, cómo se pueden ofrecer recomendaciones relevantes, y cómo se pueden medir la satisfacción y 
lealtad del cliente en línea y en tiendas físicas.

Sitio Web

FINALIDAD PROMPT

Diseño y experiencia del usuario
Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede mejorar el diseño y la experiencia del usuario para asegurarse de que los clientes tengan una experiencia de compra agradable y 
fácil. Incluye detalles sobre los elementos de diseño que se deben considerar, cómo se pueden garantizar procesos de compra fáciles y rápidos, y cómo se pueden medir la satisfacción y 
lealtad del cliente.

Optimización de la experiencia en línea
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede optimizar la experiencia en línea para garantizar que los clientes tengan una experiencia de compra agradable y fácil en el sitio 
web de la empresa. Incluye detalles sobre los elementos de diseño que se deben considerar, cómo se pueden garantizar procesos de compra fáciles y rápidos, y cómo se pueden medir la 
satisfacción y lealtad del cliente en línea.

Palabras clave de SEO
Escribe una lista detallada de palabras clave y frases que tu empresa debe utilizar para mejorar su posicionamiento en los resultados de búsqueda de Google. Incluye palabras clave 
específicas para la industria de tu empresa, así como palabras clave relacionadas con los productos o servicios que tu empresa ofrece. Además, proporciona ejemplos de contenido en línea 
que tu empresa podría crear para aprovechar estas palabras clave, como artículos de blog, videos y páginas de aterrizaje.

Embalaje y presentación Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede utilizar un embalaje y presentación de calidad para mejorar la percepción de los productos o servicios. Incluye detalles sobre el 
diseño visual del embalaje, los materiales utilizados, y cómo se pueden presentar los productos en línea y en tiendas físicas.

Gestión de comentarios y reseñas en 
línea

Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede gestionar efectivamente los comentarios y reseñas en línea para garantizar una buena reputación en línea y satisfacción del 
cliente. Incluye detalles sobre cómo se pueden monitorear los comentarios y reseñas, cómo se pueden responder a los comentarios negativos, y cómo se pueden utilizar los comentarios y 
reseñas para mejorar la calidad del producto o servicio.

Servicio al cliente

FINALIDAD PROMPT

Conversación de servicio al cliente
Escribe un guion detallado para una conversación telefónica entre un representante de servicio al cliente de tu empresa y un cliente insatisfecho. Incluye detalles sobre cómo el 
representante de servicio al cliente debe abordar las preocupaciones del cliente, cómo debe ofrecer soluciones al problema, cómo se puede hacer seguimiento posterior a la conversación 
para asegurarse de que el cliente está satisfecho, y cómo se puede utilizar esta información para mejorar el servicio al cliente de la empresa.

Política de devoluciones Escribe una descripción detallada de la política de devoluciones y cambios que tu empresa debe implementar para brindar seguridad y confianza a los clientes. Incluye detalles sobre los 
plazos de devolución, los requisitos para la devolución de productos, y cómo se pueden manejar las devoluciones en línea y en tiendas físicas.

Servicio al cliente multicanal Escribe una lista detallada de los canales de servicio al cliente que tu empresa debe ofrecer para adaptarse a las necesidades de los clientes. Incluye detalles sobre los diferentes canales 
de servicio al cliente, cómo se pueden integrar entre sí, y cómo se pueden garantizar respuestas rápidas y efectivas a las consultas de los clientes.

Servicio al cliente en tiendas físicas
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede garantizar un excelente servicio al cliente en tiendas físicas, para garantizar la satisfacción y lealtad del cliente. Incluye detalles 
sobre cómo se puede capacitar al personal de ventas para ofrecer un excelente servicio al cliente, cómo se pueden garantizar tiempos de espera cortos, y cómo se pueden personalizar las 
experiencias de compra para diferentes tipos de clientes.

Proceso de devoluciones y garantías
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede gestionar eficientemente el proceso de devoluciones y garantías para garantizar la satisfacción del cliente y minimizar los 
costos asociados con las devoluciones y reparaciones. Incluye detalles sobre cómo se pueden establecer políticas claras de devoluciones y garantías, cómo se pueden gestionar las 
devoluciones y reparaciones de manera eficiente, y cómo se pueden utilizar los datos de las devoluciones y garantías para mejorar la calidad del producto o servicio.
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Comunicación interna y trabajo en 
equipo

Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede mejorar la comunicación interna y el trabajo en equipo para garantizar una operación comercial eficiente y efectiva. Incluye detalles 
sobre los procesos de comunicación que se deben establecer, cómo se pueden fomentar la colaboración y el trabajo en equipo, y cómo se pueden medir los resultados de la comunicación 
interna y el trabajo en equipo.

Marketing

FINALIDAD PROMPT

Estrategia de redes sociales
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede estar presente en las redes sociales y utilizarlas para interactuar con los clientes potenciales y existentes. Incluye detalles 
sobre qué plataformas sociales son más relevantes para la audiencia de tu empresa, qué tipo de contenido se debe publicar en cada plataforma, cómo se pueden medir los resultados de la 
estrategia de redes sociales, y cómo se puede utilizar la retroalimentación de los clientes para mejorar la presencia en línea de la empresa.

Email marketing
Escribe una descripción detallada de las herramientas de email marketing que tu empresa debe utilizar para mantener a los clientes informados sobre las novedades y promociones de la 
empresa. Incluye detalles sobre cómo se pueden construir listas de correo electrónico, los tipos de contenido que se deben incluir en los correos electrónicos, y cómo se pueden medir los 
resultados de las campañas de email marketing.

Participación en eventos y ferias
Escribe una lista detallada de los eventos y ferias relacionados con la industria de tu empresa en los que tu empresa debería participar para promocionar sus productos y servicios. Incluye 
detalles sobre los costos asociados con la participación en cada evento, las estrategias de promoción que tu empresa debe utilizar durante cada evento, y cómo se pueden medir los 
resultados de la participación en eventos y ferias.

Campañas de publicidad Escribe una lista detallada de las campañas de publicidad en línea y fuera de línea que tu empresa podría realizar para aumentar la visibilidad de la empresa. Incluye detalles sobre los 
canales publicitarios que tu empresa debe utilizar, los mensajes publicitarios que deben transmitirse, y cómo se pueden medir los resultados de las campañas de publicidad.

Testimonios de clientes Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede utilizar los testimonios de clientes satisfechos para atraer a nuevos clientes y aumentar la credibilidad de la empresa. Incluye detalles 
sobre cómo se pueden obtener testimonios de los clientes, cómo se pueden utilizar en el sitio web de la empresa, y cómo se pueden presentar en los materiales de marketing.

Programas de referidos
Escribe una descripción detallada de los programas de referidos que tu empresa puede implementar para incentivar a los clientes actuales a recomendar los productos o servicios a sus 
conocidos. Incluye detalles sobre los incentivos que se pueden ofrecer a los clientes que refieren a nuevos clientes, cómo se pueden promocionar estos programas de referidos, y cómo se 
pueden medir los resultados de los programas de referidos.

Calidad

FINALIDAD PROMPT

Garantías y promesas de calidad
Escribe una descripción detallada de las garantías y promesas de calidad que tu empresa debe ofrecer para asegurar a los clientes que están comprando productos o servicios de alta 
calidad. Incluye detalles sobre las garantías que se deben ofrecer, cómo se pueden manejar las quejas y los problemas de calidad, y cómo se pueden hacer seguimiento a las garantías 
ofrecidas.

Comunicación clara y efectiva
Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede mejorar la comunicación clara y efectiva con los clientes, para asegurarse de que los clientes comprendan los beneficios y 
características de los productos o servicios ofrecidos. Incluye detalles sobre los canales de comunicación que se deben utilizar, el tono de comunicación que se debe emplear, y cómo se 
pueden garantizar respuestas rápidas y efectivas a las consultas de los clientes.

Políticas de privacidad y seguridad
Escribe una descripción detallada de las políticas de privacidad y seguridad que tu empresa debe implementar para proteger la información de los clientes y garantizar la confidencialidad de 
los datos. Incluye detalles sobre las medidas de seguridad que se deben implementar, cómo se pueden garantizar transacciones seguras, y cómo se pueden cumplir las normativas de 
protección de datos.

Protección de la propiedad intelectual
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede proteger su propiedad intelectual para garantizar la innovación y la ventaja competitiva en el mercado. Incluye detalles sobre 
cómo se pueden identificar y proteger las patentes, marcas registradas y derechos de autor, cómo se pueden gestionar las infracciones de la propiedad intelectual, y cómo se pueden mitigar 
los riesgos legales y reputacionales asociados con la infracción de la propiedad intelectual.

Responsabilidad social y sostenibilidad
Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede ser socialmente responsable y sostenible para garantizar una buena reputación y contribuir al bienestar de la sociedad y el medio 
ambiente. Incluye detalles sobre cómo se pueden identificar y priorizar los temas de responsabilidad social y sostenibilidad, cómo se pueden implementar prácticas sostenibles en las 
operaciones comerciales, y cómo se pueden comunicar los esfuerzos de responsabilidad social y sostenibilidad a los clientes y otras partes interesadas.

Inventario

FINALIDAD PROMPT
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Gestión eficiente de inventario
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede gestionar eficientemente el inventario para garantizar que los productos estén disponibles cuando los clientes los necesiten, 
sin incurrir en costos innecesarios. Incluye detalles sobre cómo se puede monitorear y gestionar el inventario, cómo se pueden predecir las demandas de los clientes, y cómo se pueden 
reducir las pérdidas por productos obsoletos o no vendidos.

Automatización de procesos Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede automatizar procesos para mejorar la eficiencia y la calidad del servicio al cliente. Incluye detalles sobre los procesos que se 
pueden automatizar, las tecnologías que se pueden utilizar para la automatización, y cómo se pueden medir los resultados de la automatización.

Análisis de la competencia
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede analizar a la competencia para identificar oportunidades de crecimiento y entender mejor las fortalezas y debilidades de la 
empresa. Incluye detalles sobre los métodos de análisis que se pueden utilizar, los datos que se deben recopilar y analizar, y cómo se pueden utilizar los resultados para tomar decisiones 
comerciales.

Colaboración

FINALIDAD PROMPT

Asociaciones y colaboraciones
Escribe una lista detallada de las asociaciones y colaboraciones que tu empresa puede establecer para expandir su alcance y aumentar la visibilidad de la empresa. Incluye detalles sobre 
los socios potenciales que se deben identificar, los beneficios que se pueden obtener de estas asociaciones y colaboraciones, y cómo se pueden promocionar estas asociaciones y 
colaboraciones.

Alianzas estratégicas
Escribe una lista detallada de cómo tu empresa puede establecer alianzas estratégicas con otras empresas para aprovechar oportunidades de crecimiento y mejorar la oferta de productos o 
servicios. Incluye detalles sobre los tipos de alianzas estratégicas que se pueden establecer, cómo se pueden identificar las empresas potenciales para establecer alianzas, y cómo se 
pueden medir los resultados de las alianzas estratégicas.

Innovación de productos y servicios
Escribe una descripción detallada de cómo tu empresa puede innovar en productos y servicios para satisfacer las necesidades y deseos de los clientes y mantenerse relevante en el 
mercado. Incluye detalles sobre cómo se pueden identificar las oportunidades de innovación, cómo se pueden desarrollar nuevas ideas de productos y servicios, y cómo se pueden probar y 
lanzar al mercado.

Programas de lealtad

FINALIDAD PROMPT

Programas de fidelización Escribe una descripción detallada de los programas de fidelización que tu empresa puede implementar para recompensar a los clientes leales y mantener su preferencia. Incluye detalles 
sobre cómo se pueden construir los programas de fidelización, qué incentivos se deben ofrecer a los clientes leales, y cómo se pueden medir los resultados de los programas de fidelización.
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Fórmulas de copy

Fórmulas de copy

FINALIDAD PROMPT

AIDA Utilizando la fórmula AIDA, escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que destaca las características, ventajas y beneficios de su nuevo producto/servicio para 
[público objetivo], describiendo cómo estas características pueden ser útiles y resumiendo los beneficios que recibirán como resultado.

PAS Aplicando la fórmula PAS, escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que identifica los problemas más comunes que enfrentan los [público objetivo] y presenta su 
producto/servicio como la solución lógica a esos problemas.

PASTOR
Utilizando la técnica de copywriting que presenta el problema, agita el problema y ofrece soluciones, redacta un esquema de campaña de marketing que identifique los problemas que 
enfrentan los [clientes], agite el problema para mostrar por qué es una situación negativa y presente nuestro [producto/servicio] como la solución. Haz que los [clientes] sientan que nuestro 
producto es la respuesta que necesitan para solucionar sus problemas.

Campaña de Marketing que apela a las 
emociones

Utilizando la técnica de copywriting que apela a las emociones, redacta un esquema de campaña de marketing que utilice la segunda persona del singular para persuadirte a tomar acción y 
comprar nuestro [producto/servicio], utilizando emociones como [miedo], [felicidad] o [culpa]. Haz que te sientas identificado con las emociones que se presentan y que te lleven a tomar 
acción.

Campaña de Marketing que utiliza la 
prueba social

Escribe un esquema de campaña de marketing utilizando la técnica de copywriting que utiliza la prueba social para demostrar el valor y la efectividad de nuestro [producto/servicio] para 
[cliente], incluyendo testimonios, estudios de caso y expertos de la industria. Haz que los [clientes] sientan que nuestro [producto/servicio] es la opción correcta y respaldada por otros 
clientes satisfechos.

STAR CHAIN HOOK Utilizando la fórmula Estrella, cadena y gancho, escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que presenta el personaje principal de una historia relacionada con 
nuestro [producto/servicio] y mantiene el interés del público objetivo. Termina la historia con una explicación de cómo la estrella gana al final con la ayuda de nuestro [producto/servicio].

3S Utilizando la fórmula de las 3S, escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que utiliza la estrella, la historia y la solución para presentar su producto/servicio de 
manera efectiva. Comienza con una estrella, continúa con una historia que resuena con el público objetivo y finalmente, presenta la solución a través de nuestro [producto/servicio].

ACCA Utilizando la fórmula ACCA (Awareness, Comprehension, Conviction, Action), escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que aumenta la conciencia sobre nuestro 
producto/servicio, asegura la comprensión de cómo funciona, genera convicción sobre su valor y, finalmente, insta a la acción.

QUEST Utilizando la fórmula QUEST (Qualify, Understand, Educate, Stimulate, Transition), escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que califica al público objetivo, les 
ayuda a entender cómo funciona el producto/servicio, educa sobre su valor, estimula su deseo de adquirirlo y finalmente, los lleva a tomar acción.

SLAP Utilizando la fórmula SLAP, escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que llame la atención de los clientes, genere interés en el producto/servicio, proporcione 
pruebas de su efectividad y los impulse a tomar acción.

AIDPPPC
Utilizando la fórmula AIDPPPC (Attention, Interest, Description, Persuasion, Proof, Purchase, Close), escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que llama la 
atención del público objetivo, genera interés en el producto/servicio, lo describe de manera efectiva, persuade al público objetivo de su valor, proporciona pruebas de su efectividad, los lleva 
a realizar la compra y finalmente, cierra la venta de manera efectiva.

 IDCA Utilizando la fórmula IDCA (Interest, Desire, Conviction, Action), escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que despierta el interés del público objetivo en el 
producto/servicio, genera el deseo de adquirirlo, aumenta su convicción sobre su valor y los lleva a tomar acción.
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Collar de Perlas Utilizando la fórmula del Collar de Perlas, escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que presenta los beneficios del producto/servicio de manera efectiva, 
utilizando una serie de puntos de venta únicos y atractivos para el público objetivo.

AAPPA Utilizando la fórmula AAPPA (Attention, Advantage, Proof, Persuasion, Action), escribe un esquema de campaña de marketing para [tipo de negocio] que llama la atención del público 
objetivo, presenta las ventajas únicas del producto/servicio, proporciona pruebas de su efectividad, persuade al público objetivo de su valor y los lleva a tomar acción.
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Generador de Ideas de Instagram

Generador de Ideas de Instagram

PROMPT

Detrás de cámaras: muestra el proceso 
de creación de tu producto/servicio en 

Instagram
Busco una idea para Instagram que muestre el proceso detrás de la creación de mi [producto/servicio], y que persuada a mi [cliente ideal] a realizar una compra con un mensaje auténtico y 
visualmente atractivo.

Muestra cómo tu producto/servicio 
puede ayudar a tus seguidores en 

Instagram

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede resolver un problema común de mi [cliente ideal], y que los persuade a tomar una acción determinada con 
un mensaje claro y convincente.

Muestra nuestros valores y personalidad 
en Instagram

Busco una idea para Instagram que muestre la personalidad y valores de mi [marca/compañía], y que persuada a mi [cliente ideal] a conectarse con nosotros y tomar una acción 
determinada con un mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Muestra cómo tu producto/servicio se 
ajusta a las necesidades de tus 

seguidores en Instagram

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] se adapta a diferentes estilos de vida de mi [cliente ideal], y que persuada a tomar una acción determinada con 
un mensaje claro y convincente.

Muestra la satisfacción de tus clientes 
con tu producto/servicio en Instagram

Busco una idea para Instagram que muestre la satisfacción de mi [cliente ideal] al usar mi [producto/servicio], y que persuada a otros a tomar una acción determinada con testimonios 
auténticos y visuales atractivos.

Compara tu producto/servicio con la 
competencia en Instagram

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] se compara con los competidores en el mercado, y que persuada a mi [cliente ideal] a elegirnos con una 
comparativa clara y convincente.

Muestra cómo tu marca/compañía 
contribuye en Instagram

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] se involucra en la comunidad y el impacto positivo que tenemos, y que persuada a mi [cliente ideal] a apoyarnos con 
un mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Muestra cómo tu producto/servicio se 
adapta a diferentes situaciones en 

Instagram
Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado en diferentes situaciones de la vida cotidiana, y que persuada a mi [cliente ideal] a realizar 
una compra con un mensaje claro y convincente.

Ahorra tiempo con nuestro 
producto/servicio

Busco una idea para Instagram que muestre a mi [cliente ideal] cómo mi [producto/servicio] puede ayudarles a ahorrar tiempo, y que los persuade a tomar una acción determinada con un 
mensaje claro y convincente.

Compromiso ambiental y mensaje 
atractivo

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] se preocupa por el medio ambiente, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un mensaje auténtico y 
visualmente atractivo.

Personalización de producto/servicio 
persuasivo

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser personalizado para satisfacer las necesidades individuales de mi [cliente ideal], y que persuada a tomar 
una acción determinada con un mensaje claro y convincente.

Marca comprometida con inclusión y 
diversidad

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está comprometida con la inclusión y la diversidad, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un 
mensaje auténtico y visualmente atractivo.
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Producto/servicio adaptable a todas las 
estaciones

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado en diferentes temporadas del año, y que persuade a mi [cliente ideal] a realizar una compra con 
un mensaje claro y convincente.

Uso versátil de producto/servicio con 
mensaje claro

Necesito una idea para Instagram que muestre a mi [cliente ideal] cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado en diferentes situaciones de la vida, y que persuade a tomar una acción 
determinada con un mensaje claro y convincente.

Participación comunitaria y mensaje 
visualmente atractivo

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está involucrada en la comunidad local, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un mensaje auténtico y 
visualmente atractivo.

Producto/servicio que mejora salud y 
bienestar

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para mejorar la salud y el bienestar de mi [cliente ideal], y que persuade a tomar una acción 
determinada con un mensaje claro y convincente.

Calidad y excelencia de marca 
persuasivo

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está comprometida con la calidad y la excelencia, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un mensaje 
auténtico y visualmente atractivo.

Creación de ambiente hogareño y 
compra persuasiva

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para crear un ambiente hogareño, y que persuade a mi [cliente ideal] a realizar una compra 
con un mensaje claro y convincente.

Innovación y creatividad de marca 
persuasivo

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está comprometida con la innovación y la creatividad, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un 
mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Creación de experiencias inolvidables y 
mensaje claro

Necesito una idea para Instagram que muestre a mi [cliente ideal] cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para crear experiencias inolvidables, y que persuade a tomar una acción 
determinada con un mensaje claro y convincente.

Transparencia y honestidad de marca 
persuasivo

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está comprometida con la transparencia y la honestidad, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un 
mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Momentos especiales con compra 
persuasiva

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para crear momentos especiales en la vida de mi [cliente ideal], y que persuade a realizar una 
compra con un mensaje claro y convincente.

Calidad de materiales y mensaje 
atractivo

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está comprometida con la calidad de los materiales utilizados en mi [producto/servicio], y que persuade a mi 
[cliente ideal] a apoyarnos con un mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Producto/servicio para mejorar eficiencia 
persuasivo

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para mejorar la productividad y la eficiencia de mi [cliente ideal], y que persuade a tomar una 
acción determinada con un mensaje claro y convincente.

Causas sociales y mensaje visualmente 
atractivo

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está involucrada en causas sociales y comunitarias, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un 
mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Facilidad de uso de producto/servicio 
persuasivo

Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para hacer la vida más fácil para mi [cliente ideal], y que persuade a realizar una compra con un 
mensaje claro y convincente.

Compromiso con sostenibilidad y 
mensaje atractivo

Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está comprometida con la sostenibilidad y el cuidado del medio ambiente, y que persuade a mi [cliente ideal] a 
apoyarnos con un mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Ahorro de dinero con mensaje claro Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para ahorrar dinero a mi [cliente ideal], y que persuade a tomar una acción determinada con un 
mensaje claro y convincente.
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Calidad de servicio al cliente persuasivo Necesito una idea para Instagram que muestre cómo mi [marca/compañía] está comprometida con la calidad del servicio al cliente, y que persuade a mi [cliente ideal] a apoyarnos con un 
mensaje auténtico y visualmente atractivo.

Mejora de calidad de vida persuasivo Busco una idea para Instagram que muestre cómo mi [producto/servicio] puede ser utilizado para mejorar la calidad de vida de mi [cliente ideal], y que persuade a realizar una compra con 
un mensaje claro y convincente.
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Generador de ideas de Twitter

Generador de ideas de Twitter

PROMPT

Detrás de cámaras Busco una idea para un hilo de Twitter que brinde una mirada detrás de cámaras de mi [compañía/marca] y persuada a mi [cliente ideal] a realizar [acción deseada] con autenticidad y 
fiabilidad.

Guía de uso Necesito una idea para un hilo de Twitter que proporcione una guía paso a paso sobre cómo utilizar mi [producto/servicio] y atraiga a clientes potenciales de alta calidad con instrucciones 
claras y convincentes.

Resolución de problemas Busco una idea para un hilo de Twitter que demuestre cómo mi [producto/servicio] puede resolver los problemas y necesidades específicos de mi [cliente ideal] de manera atractiva y 
relacionable.

Puntos únicos de venta Necesito una idea para un hilo de Twitter que muestre los puntos de venta únicos de mi [producto/servicio] y atraiga a clientes potenciales de alta calidad con un sentido de urgencia y 
ofertas exclusivas.

Comparativa de productos Busco una idea para un hilo de Twitter que compare mi [producto/servicio] con opciones similares en el mercado y persuada a mi [cliente ideal] de elegirnos con evidencia clara y 
convincente.

Mensaje auténtico Necesito una idea para un hilo de Twitter que atraiga a mi [cliente ideal] con un mensaje auténtico y relacionable, y luego lo persuade a realizar [acción deseada] con una llamada a la acción 
sólida y visuales convincentes.

Historias de éxito Busco una idea para un hilo de Twitter que establezca confianza y credibilidad con mi [cliente ideal] al mostrar las historias de éxito de clientes anteriores que han utilizado mi 
[producto/servicio].

Perspectiva única Necesito una idea para un hilo de Twitter que involucre a mi [cliente ideal] con una perspectiva única y convincente sobre [tema], y lo persuade a realizar [acción deseada] en mi [sitio 
web/producto].

Información valiosa Busco una idea para un hilo de Twitter que proporcione información valiosa y relevante a mi [cliente ideal] sobre [tema], y atraiga a clientes potenciales de alta calidad con una llamada a la 
acción sólida.

Superar objeciones Necesito una idea para un hilo de Twitter que supere las objeciones y preocupaciones que mi [cliente ideal] pueda tener sobre mi [producto/servicio], y lo persuade a realizar [acción 
deseada] con un sentido de urgencia.

Valor y beneficios Busco una idea para un hilo de Twitter que muestre el valor y los beneficios de mi [producto/servicio] a mi [cliente ideal] y lo persuade a realizar [acción deseada] con un mensaje claro y 
convincente.

Características únicas Necesito una idea para un hilo de Twitter que muestre las características y beneficios únicos de mi [producto/servicio] de manera divertida y creativa, y atraiga a clientes potenciales de alta 
calidad con una oferta sólida.
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Preguntas frecuentes Busco una idea para un hilo de Twitter que responda a las preguntas más frecuentes que mi [cliente ideal] tiene sobre mi [producto/servicio] y lo persuade a realizar [acción deseada].

Tendencias del mercado Necesito una idea para un hilo de Twitter que analice las tendencias del mercado en [tema] y demuestre cómo mi [producto/servicio] puede satisfacer las necesidades de mi [cliente ideal].

Testimonios de clientes Busco una idea para un hilo de Twitter que comparta los testimonios positivos de los clientes sobre mi [producto/servicio] y lo persuade a realizar [acción deseada] con ejemplos reales.

Concursos y sorteos Necesito una idea para un hilo de Twitter que promueva un concurso o sorteo relacionado con mi [producto/servicio] y atraiga a clientes potenciales de alta calidad con premios interesantes.

Infografías Busco una idea para un hilo de Twitter que presente información clave sobre mi [tema] de manera visual y creativa, y persuada a mi [cliente ideal] a realizar [acción deseada].

Novedades del sector Necesito una idea para un hilo de Twitter que comparta las últimas novedades y noticias del sector relacionadas con mi [producto/servicio], y atraiga a clientes potenciales de alta calidad 
interesados en mantenerse actualizados.

Consejos y recomendaciones Busco una idea para un hilo de Twitter que comparta consejos útiles y recomendaciones sobre [tema] y demuestre cómo mi [producto/servicio] puede ayudar a mi [cliente ideal].

Eventos y conferencias Necesito una idea para un hilo de Twitter que promueva la asistencia a un evento o conferencia relacionado con mi [tema] y persuada a mi [cliente ideal] a asistir y conectarse con otros 
expertos en el campo.

Entrevistas a expertos Busco una idea para un hilo de Twitter que presente entrevistas con expertos en [tema] y demuestre la experiencia y conocimientos de mi [compañía/marca] en el campo.

Humor y entretenimiento Necesito una idea para un hilo de Twitter que muestre el lado divertido y entretenido de mi [compañía/marca] y atraiga a clientes potenciales de alta calidad con contenido ameno y 
relevante.

Datos y estadísticas Busco una idea para un hilo de Twitter que presente datos y estadísticas relevantes sobre [tema] y demuestre cómo mi [producto/servicio] puede ayudar a mi [cliente ideal] a alcanzar sus 
objetivos.
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Generador de ideas de Youtube

Generador de ideas de Youtube

PROMPT

Aventuras extremas por una buena 
causa Necesito una idea de video de YouTube que nos lleve al límite y nos haga pasar por experiencias extremas mientras hacemos algo bueno por la comunidad.

Explorando los lugares más raros del 
mundo Estoy buscando una idea de video de YouTube que nos lleve a recorrer los lugares más raros y extraños del mundo para conocer su historia y su gente.

Experimentos sociales en la calle Necesito una idea de video de YouTube que nos lleve a hacer experimentos sociales en la calle para crear conciencia sobre problemas sociales.

Donando grandes sumas de dinero Estoy buscando una idea de video de YouTube que nos lleve a donar grandes sumas de dinero a personas necesitadas y hacerles la vida más fácil.

Explorando lugares abandonados Necesito una idea de video de YouTube que nos lleve a explorar lugares abandonados y misteriosos para descubrir secretos ocultos.

Viajando en el tiempo Estoy buscando una idea de video de YouTube que nos lleve a hacer un viaje en el tiempo para conocer la historia de lugares icónicos y personas influyentes.

La fiesta del año Necesito una idea de video de YouTube que nos lleve a hacer una fiesta increíble para celebrar algún logro importante y sorprender a nuestros seguidores.

Desafíos con otros youtubers famosos Estoy buscando una idea de video de YouTube que nos lleve a desafiar a otros youtubers famosos en competencias extremas y divertidas.

Descubriendo nuevas culturas Necesito una idea de video de YouTube que nos lleve a visitar diferentes países y conocer sus culturas, costumbres y tradiciones.

Experimentando con comida Estoy buscando una idea de video de YouTube que nos lleve a hacer experimentos con comida y crear nuevas recetas locas y deliciosas.

Reto por el medio ambiente Necesito una idea de video de YouTube que nos lleve a hacer un reto para ayudar al medio ambiente y crear conciencia sobre la importancia de cuidar nuestro planeta.

Parodias de programas de televisión Estoy buscando una idea de video de YouTube que nos lleve a hacer una parodia divertida de algún programa de televisión o película famosa.
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Retos físicos extremos Necesito una idea de video de YouTube que nos lleve a hacer un reto físico extremo en algún lugar peligroso y documentar todo el proceso.

Parodia cómica de mi [producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde haga una parodia de mi [producto/servicio] y lo presente de una manera cómica.

Reto con amigos utilizando mi 
[producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde haga un reto utilizando mi [producto/servicio] y invite a mis amigos a participar.

Los mejores memes y momentos 
divertidos relacionados con mi 

[producto/servicio]
Necesito una idea de video de YouTube donde hable sobre los mejores memes y momentos divertidos relacionados con mi [producto/servicio].

Competencia entre mi 
[producto/servicio] y otros similares en 

el mercado
Estoy buscando una idea de video de YouTube donde realice una competencia entre mi [producto/servicio] y otros similares en el mercado.

Colaboración con otro youtuber popular 
utilizando mi [producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde haga una colaboración con otro youtuber popular y utilicemos mi [producto/servicio] en un reto o desafío.

Mitos y verdades detrás de mi 
[producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde hable sobre los mitos y verdades detrás de mi [producto/servicio] y despeje las dudas de mi audiencia.

Transmisión en vivo utilizando mi 
[producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde haga una transmisión en vivo utilizando mi [producto/servicio] y interactúe con mi audiencia en tiempo real.

Sesión de preguntas y respuestas sobre 
mi [producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde realice una sesión de preguntas y respuestas sobre mi [producto/servicio] y ofrezca consejos y trucos a mi audiencia.

Beneficios y desventajas de mi 
[producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde hable sobre los beneficios y desventajas de mi [producto/servicio] y ofrezca una opinión sincera.

Unboxing y primeras impresiones de mi 
[producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde haga un unboxing de mi [producto/servicio] y dé mis primeras impresiones.

Parodia divertida de los anuncios 
comerciales tradicionales de mi 

[producto/servicio]
Necesito una idea de video de YouTube donde haga una parodia de los anuncios comerciales tradicionales y promueva mi [producto/servicio] de una manera original y divertida.

Pruebas de diferentes formas de utilizar 
mi [producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde pruebe diferentes formas de utilizar mi [producto/servicio] y documente los resultados.

Experimento social utilizando mi 
[producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde realice un experimento social utilizando mi [producto/servicio] y muestre las reacciones de la gente.

Mejores aplicaciones y complementos 
para usar con mi [producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde haga una lista de las mejores aplicaciones o complementos para usar con mi [producto/servicio].

Parodia exagerada de las reseñas de 
productos de mi [producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde haga una parodia de las reseñas de productos y proporcione una opinión exagerada y divertida sobre mi [producto/servicio].
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Sorprendiendo a extraños con 
[producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde sorprenda a mi audiencia regalando [producto/servicio] a extraños en la calle.

Reto de una semana usando solo 
[producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde me reto a mí mismo a usar solo [producto/servicio] durante una semana y documente mi experiencia.

Cómo utilizar [producto/servicio] para 
mejorar tu vida cotidiana Necesito una idea de video de YouTube donde hable sobre las mejores formas de utilizar [producto/servicio] para mejorar tu vida cotidiana.

Entrevistando expertos en [tema 
relacionado con mi producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde entreviste a expertos en [tema relacionado con mi producto/servicio] y proporcione información valiosa a mi audiencia.

Pruebas comparativas de 
[producto/servicio] frente a otras marcas 

similares
Necesito una idea de video de YouTube donde pruebe [producto/servicio] frente a otras marcas similares y documente los resultados.

Mi experiencia usando 
[producto/servicio] por primera vez Estoy buscando una idea de video de YouTube donde hable sobre mi experiencia usando [producto/servicio] por primera vez y ofrezca un descuento exclusivo a mi audiencia.

Usos creativos e inesperados de 
[producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde muestre cómo [producto/servicio] puede ser utilizado de maneras creativas e inesperadas.

Desafíos y éxitos de mi [empresa/marca] 
y consejos para emprendedores Estoy buscando una idea de video de YouTube donde hable sobre los desafíos y éxitos de mi [empresa/marca] y ofrezca consejos para otros emprendedores.

La historia detrás de mi 
[producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde explore la historia detrás de mi [producto/servicio] y cómo llegó a ser lo que es hoy.

Pruebas extremas de [producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde pruebe [producto/servicio] en situaciones extremas y documente los resultados.

Historias de éxito de clientes usando mi 
[producto/servicio] Necesito una idea de video de YouTube donde entreviste a clientes satisfechos y documente sus historias de éxito usando mi [producto/servicio].

Mejores accesorios y complementos 
para usar con mi [producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde hable sobre los mejores accesorios y complementos para usar con mi [producto/servicio].

Colaboración con otra marca y 
descuento exclusivo para la audiencia Necesito una idea de video de YouTube donde realice una colaboración con otra marca y ofrezca un descuento exclusivo a mi audiencia.

Ahorrar dinero al utilizar mi 
[producto/servicio] Estoy buscando una idea de video de YouTube donde hable sobre las mejores formas de ahorrar dinero al utilizar mi [producto/servicio].

Utilizar [producto/servicio] para causas 
benéficas y responsabilidad social 

corporativa
Necesito una idea de video de YouTube donde muestre cómo [producto/servicio] puede ser utilizado para causas benéficas y promover la responsabilidad social corporativa.
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Kit esencial para negocios

Investigación de competidores

FINALIDAD PROMPT

Análisis de la Competencia Realiza un análisis detallado de la competencia de [nombre del negocio], incluyendo una descripción general de los competidores, sus fortalezas y debilidades, y cómo se comparan con 
[nombre del negocio].

Identificación de Fortalezas y 
Debilidades

Proporciona un análisis SWOT para [nombre del negocio]. Además, presenta algunas estadísticas específicas de la industria de esa empresa, como estadísticas financieras, una estimación 
de los costos iniciales y las tendencias emergentes desde el año 2000.

Investigación de Mercado Realiza una investigación de mercado para [nombre del negocio], incluyendo un análisis detallado del mercado objetivo, los hábitos de consumo, las tendencias actuales y cualquier otra 
información relevante.

Business Model Canvas Proporciona un análisis del modelo de negocio de [nombre del negocio] utilizando la plantilla del Generador de Modelos de Negocio (business model canvas) de Alexander Ostendwalder y 
pon los resulatados en una tabla.

5 Fuerzas de Porter Proporciona una tabla que represente las Cinco Fuerzas de Michael Porter en la Cadena de Valor para [nombre del negocio]

Business Model Canvas, Cinco Fuerzas 
de Porter, SWOT

Proporciona un análisis del modelo de negocio de [nombre del negocio] utilizando la plantilla del Generador de Modelos de Negocio (business model canvas) de Alexander Ostendwalder; 
una tabla que represente las Cinco Fuerzas de Michael Porter en la Cadena de Valor y un análisis FODA (SWOT) para dicha empresa. Además, presenta algunas estadísticas específicas 
de la industria de esa empresa, como estadísticas financieras, una estimación de los costos iniciales y las tendencias emergentes desde el año 2000.

Estudio de Tendencias del Mercado Realiza un estudio detallado de las tendencias actuales del mercado para [nombre del negocio], incluyendo una descripción de las tendencias emergentes, los cambios en el 
comportamiento del consumidor y cualquier otra información relevante sobre las tendencias del mercado.

Planifiación de negocios

FINALIDAD PROMPT

Creación de un Plan de Negocios Proporciona un plan de negocios detallado para [nombre del negocio], incluyendo una descripción general de la empresa, análisis de la competencia, plan de marketing y ventas, análisis 
financiero y cualquier otro detalle relevante.

Definición de Objetivos Describe los objetivos específicos que [nombre del negocio] tiene para el próximo año, incluyendo metas financieras, de marketing, de crecimiento y cualquier otra área importante.

Estrategias de Marketing y Ventas Proporciona un análisis detallado de las estrategias de marketing y ventas utilizadas por [nombre del negocio], incluyendo una descripción general de los productos y servicios, 
segmentación del mercado, estrategias de publicidad y cualquier otra estrategia relevante.

Presupuesto y Finanzas Presenta un análisis financiero detallado para [nombre del negocio], incluyendo un presupuesto proyectado, un análisis de los costos y gastos, un análisis de las fuentes de ingresos y 
cualquier otra información financiera relevante.
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Propuestas para Clientes

FINALIDAD PROMPT

Escritura de Propuestas Efectivas Proporciona una propuesta efectiva para [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de los productos y servicios ofrecidos, un análisis de los requisitos del cliente, una 
descripción de los beneficios para el cliente y cualquier otra información relevante.

Identificación de Necesidades del Cliente
Identifica las necesidades específicas de los clientes de [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de sus necesidades y deseos, así como cualquier otra información 
relevante para comprender las necesidades de los clientes.

Creación de Soluciones Personalizadas Proporciona soluciones personalizadas para satisfacer las necesidades de los clientes de [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de las soluciones ofrecidas y cómo se 
ajustan a las necesidades de los clientes.

Presentación de Propuestas de Manera 
Atractiva

Presenta una propuesta atractiva para [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de los productos y servicios ofrecidos, un análisis de los requisitos del cliente, una 
descripción de los beneficios para el cliente y cualquier otra información relevante. Además, presenta la propuesta de manera atractiva utilizando gráficos y otros recursos visuales.

Declaración de Visión de una empresa

FINALIDAD PROMPT

Creación de una Declaración de Visión 
Clara

Crea una declaración de visión clara y concisa para [nombre del negocio], incluyendo los objetivos a largo plazo, los valores y cualquier otra información relevante que describa la dirección 
futura de la empresa.

Identificación de los Valores de la 
Empresa

Identifica los valores centrales de [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de los valores de la empresa, cómo se manifiestan en el día a día y cómo se alinean con la 
declaración de visión de la empresa.

Comunicación Efectiva de la Visión a 
Empleados y Clientes

Desarrolla un plan efectivo para comunicar la visión de [nombre del negocio] tanto a los empleados como a los clientes, incluyendo estrategias de comunicación y tácticas para involucrar a 
los interesados.

Monitoreo y Evaluación de la Visión Desarrolla un plan efectivo para monitorear y evaluar el progreso hacia la visión de [nombre del negocio], incluyendo indicadores clave de rendimiento y estrategias de medición.

Generación de Ideas de Negocios

FINALIDAD PROMPT

Creación de Nuevas Ideas y 
Oportunidades

Genera ideas y oportunidades para [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de las oportunidades emergentes y las ideas innovadoras que podrían impulsar el 
crecimiento de la empresa.

Análisis de la Viabilidad de las Ideas Realiza un análisis detallado de la viabilidad de las ideas generadas para [nombre del negocio], incluyendo una evaluación de los riesgos, oportunidades y cualquier otro factor relevante.

Investigación de Mercado para Nuevas 
Ideas

Realiza una investigación de mercado detallada para las nuevas ideas generadas para [nombre del negocio], incluyendo un análisis detallado del mercado objetivo, los hábitos de consumo, 
las tendencias actuales y cualquier otra información relevante.

Evaluación y Selección de las Ideas más 
Prometedoras

Evalúa y selecciona las ideas más prometedoras generadas para [nombre del negocio], utilizando criterios detallados y un proceso riguroso de evaluación.
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Preparación para Inversionistas

FINALIDAD PROMPT

Identificación de Inversionistas 
Potenciales

Identifica a los inversionistas potenciales para [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de los requisitos y criterios de inversión y cómo se alinean con la visión y los 
valores de la empresa.

Creación de un Plan de Presentación Crea un plan detallado de presentación para [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de los objetivos de la presentación, el contenido y el formato de la presentación.

Diseño de Presentaciones Impactantes Diseña presentaciones impactantes para [nombre del negocio], utilizando recursos visuales, narrativa convincente y cualquier otro medio que pueda ayudar a la presentación.

Preparación de Respuestas a Preguntas 
de Inversionistas

Prepara respuestas efectivas a preguntas difíciles de los inversionistas para [nombre del negocio], incluyendo un análisis detallado de las posibles preguntas y cómo responderlas de 
manera efectiva.

Contratación y Liderazgo

FINALIDAD PROMPT

Identificación de las Necesidades de la 
Empresa Identifica las necesidades específicas de [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de las necesidades operativas, financieras y de recursos humanos.

Creación de Perfiles de Puestos Crea perfiles de puestos detallados para [nombre del negocio], incluyendo descripciones de trabajo, habilidades y requisitos necesarios para cada puesto.

Evaluación de Candidatos y Selección de 
Empleados Evalúa a los candidatos y selecciona a los empleados para [nombre del negocio], utilizando criterios detallados y un proceso riguroso de evaluación.

Desarrollo de Liderazgo y Gestión de 
Equipos

Desarrolla el liderazgo y gestión de equipos para [nombre del negocio], incluyendo la identificación de los líderes potenciales, la creación de programas de desarrollo de liderazgo y 
estrategias para fomentar la colaboración y el trabajo en equipo.

Resumen de Notas de Reuniones

FINALIDAD PROMPT

Toma de Notas Efectiva Desarrolla habilidades efectivas de toma de notas para [nombre del negocio], incluyendo estrategias para capturar información importante de manera efectiva.

Organización de Información de 
Reuniones

Organiza la información de las reuniones para [nombre del negocio], incluyendo la organización de agendas, materiales de apoyo y cualquier otro recurso necesario para que la reunión sea 
efectiva.

Resumen de Información Importante
Resume la información importante para [nombre del negocio], incluyendo una descripción detallada de los datos y resultados relevantes para la empresa.

Comunicación de Información a los 
Participantes Relevantes

Comunica la información relevante a los participantes pertinentes para [nombre del negocio], utilizando canales efectivos de comunicación y estrategias para asegurarse de que la 
información se entienda y se aprecie adecuadamente.
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KPIS & Métricas

KPIS & Métricas

PROMPT

Explícame cómo hacer seguimiento al compromiso y retención de los usuarios en un producto digital.

Ayúdame a entender cómo usar métricas para identificar y priorizar características en un producto digital.

¿Qué métricas consideras más importantes para medir el éxito de un producto digital?

Muéstrame cómo utilizar indicadores clave de rendimiento (KPI) para medir la eficacia de un producto digital.

¿Cómo puedo establecer un sistema efectivo para monitorear y analizar el comportamiento de los usuarios en un producto digital?

Enséñame cómo utilizar mapas de calor para identificar áreas de alto compromiso de los usuarios en un producto digital.

Explica cómo usar los datos para identificar patrones y tendencias en el comportamiento de los usuarios en un producto digital.

Ayúdame a entender cómo utilizar pruebas de usuario para validar los indicadores clave de rendimiento en un producto digital.

Muéstrame cómo medir el retorno de inversión (ROI) de un producto digital.

Ayúdame a establecer objetivos claros y medibles para un producto digital.

Explícame cómo utilizar análisis para identificar áreas de mejora en un producto digital.

Muéstrame cómo utilizar métricas para hacer seguimiento al rendimiento de un producto digital con el tiempo.

¿Cuáles son las mejores prácticas para recolectar y analizar la retroalimentación de los usuarios en un producto digital?

Explícame cómo utilizar los datos para tomar decisiones informadas acerca de un producto digital.

¿Cómo puedo utilizar la investigación de mercado para identificar las necesidades de los usuarios y mejorar mi producto digital?

Ayúdame a entender cómo realizar pruebas A/B para optimizar el rendimiento de un producto digital.

¿Qué estrategias puedo utilizar para aumentar la tasa de conversión en mi producto digital?

Muéstrame cómo implementar un sistema de retroalimentación en tiempo real para mejorar la experiencia del usuario en un producto digital.

¿Cómo puedo utilizar la segmentación de usuarios para personalizar la experiencia del usuario en mi producto digital?
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Ayúdame a entender cómo definir y medir la satisfacción del usuario en un producto digital.

¿Cuáles son las mejores prácticas para la optimización de motores de búsqueda (SEO) en un producto digital?

Explícame cómo utilizar la analítica web para entender el comportamiento de los usuarios en un producto digital.

¿Cómo puedo utilizar las redes sociales para promocionar mi producto digital y aumentar la participación del usuario?

Muéstrame cómo utilizar la gamificación para mejorar el compromiso del usuario en mi producto digital.
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Marketing de Facebook

Definición del público objetivo

FINALIDAD PROMPT

Identificación de la audiencia a la que se 
dirige

Escribe un ensayo que describa la importancia de identificar la audiencia a la que se dirige en una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos prácticos sobre cómo identificar la 
audiencia adecuada y cómo adaptar la estrategia de marketing para llegar a esa audiencia.

Creación de buyer personas para 
comprender mejor a la audiencia

Escribe una guía detallada sobre cómo crear buyer personas para comprender mejor a la audiencia de un negocio en línea. Incluye los diferentes elementos que deben incluirse en una 
buyer persona, cómo utilizar la información obtenida y cómo adaptar la estrategia de marketing en función de los datos.

Selección de opciones de segmentación 
adecuadas para llegar a la audiencia 

deseada

Escribe un artículo que explique cómo seleccionar las opciones de segmentación adecuadas para llegar a la audiencia deseada en una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos 
sobre cómo seleccionar las opciones de segmentación adecuadas, cómo utilizar las herramientas de segmentación disponibles y cómo adaptar la estrategia de marketing en función de los 
datos obtenidos.

Creación de una estrategia de marketing en Facebook

FINALIDAD PROMPT

Establecimiento de objetivos de 
marketing

Escribe una guía práctica que describa cómo establecer objetivos de marketing para un negocio en línea. Incluye consejos sobre cómo definir objetivos realistas y alcanzables, cómo medir 
el éxito de los objetivos y cómo adaptar la estrategia de marketing en función de los datos obtenidos.

Definición de una estrategia de 
contenido

Escribe un informe que describa cómo definir una estrategia de contenido efectiva para un negocio en línea. Incluye los diferentes tipos de contenido que se pueden utilizar, cómo identificar 
la audiencia adecuada, cómo planificar y diseñar el contenido y cómo utilizar el contenido para mejorar la estrategia de marketing.

Planificación de campañas publicitarias Escribe una guía detallada sobre cómo planificar campañas publicitarias efectivas para un negocio en línea. Incluye los diferentes elementos clave de una campaña publicitaria, cómo 
seleccionar los canales adecuados, cómo diseñar el mensaje de la campaña y cómo medir el éxito de la campaña.

Creación de contenido de calidad

FINALIDAD PROMPT

Creación de publicaciones interesantes y 
relevantes

Escribe un artículo que explique cómo crear publicaciones interesantes y relevantes para una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos prácticos sobre cómo identificar los temas 
adecuados, cómo diseñar la estructura de la publicación y cómo adaptar el tono y el estilo de la publicación para conectar con la audiencia.

Selección de imágenes y vídeos 
atractivos

Escribe una guía detallada sobre cómo seleccionar imágenes y vídeos atractivos para una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos sobre cómo identificar los elementos visuales 
adecuados para la audiencia, cómo seleccionar imágenes y vídeos de alta calidad y cómo utilizar los elementos visuales para mejorar la estrategia de marketing.

Inclusión de llamados a la acción (CTA) Escribe un informe que describa cómo incluir llamados a la acción (CTA) efectivos en una estrategia de marketing en línea. Incluye ejemplos de diferentes tipos de CTA, cómo diseñar un 
CTA efectivo y cómo utilizar el CTA para mejorar la tasa de conversión y maximizar el éxito de la estrategia de marketing.

Utilización de la publicidad en Facebook
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FINALIDAD PROMPT

Creación de anuncios efectivos Escribe una guía detallada sobre cómo crear anuncios efectivos para una estrategia de marketing en línea. Incluye los diferentes tipos de anuncios disponibles, cómo seleccionar el formato 
adecuado, cómo diseñar un mensaje efectivo y cómo adaptar el anuncio para llegar a la audiencia adecuada.

Selección de opciones de segmentación 
adecuadas

Escribe un artículo que explique cómo seleccionar las opciones de segmentación adecuadas para los anuncios en una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos sobre cómo 
identificar la audiencia adecuada, cómo utilizar las opciones de segmentación disponibles y cómo adaptar la estrategia de marketing en función de los datos obtenidos.

Ajuste y optimización de los anuncios 
para maximizar el rendimiento

Escribe un informe que describa cómo ajustar y optimizar los anuncios para maximizar el rendimiento en una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos sobre cómo evaluar el 
rendimiento de los anuncios, cómo identificar los puntos problemáticos y cómo realizar ajustes efectivos para mejorar la tasa de conversión y maximizar el éxito de la estrategia de 
marketing.

Monitoreo y análisis del rendimiento

FINALIDAD PROMPT

Monitoreo del rendimiento de las 
campañas publicitarias

Escribe una guía detallada sobre cómo monitorear el rendimiento de las campañas publicitarias para un negocio en línea. Incluye los diferentes elementos que deben monitorearse, cómo 
utilizar herramientas de seguimiento para monitorear el progreso de la campaña y cómo identificar los puntos problemáticos que pueden estar obstaculizando el éxito de la campaña.

Análisis de los datos obtenidos para 
identificar oportunidades de mejora

Escribe un informe que describa cómo analizar los datos obtenidos para identificar oportunidades de mejora en una estrategia de marketing en línea. Incluye consejos sobre cómo evaluar 
los resultados de una campaña de marketing, cómo analizar los datos obtenidos y cómo utilizar esta información para mejorar la estrategia en el futuro.

Ajuste de la estrategia de marketing en 
función de los resultados obtenidos

Escribe un artículo que explique cómo ajustar la estrategia de marketing en función de los resultados obtenidos en una campaña de marketing en línea. Incluye ejemplos de cómo ajustar la 
estrategia en función de los datos obtenidos y cómo utilizar esta información para mejorar la eficacia y la rentabilidad de la estrategia de marketing.

Utilización de herramientas de automatización

FINALIDAD PROMPT

Implementación de herramientas de 
automatización de marketing para 

maximizar la eficiencia y la rentabilidad

Escribe una guía detallada sobre cómo implementar herramientas de automatización de marketing para maximizar la eficiencia y la rentabilidad de un negocio en línea. Incluye los diferentes 
tipos de herramientas de automatización disponibles, cómo seleccionar las herramientas adecuadas y cómo utilizarlas para mejorar la eficiencia y la rentabilidad de la estrategia de 
marketing.

Utilización de herramientas de 
seguimiento y análisis para optimizar el 

rendimiento de las campañas 
publicitarias

Escribe un informe que describa cómo utilizar herramientas de seguimiento y análisis para optimizar el rendimiento de las campañas publicitarias en una estrategia de marketing en línea. 
Incluye consejos sobre cómo utilizar las herramientas disponibles, cómo analizar los datos obtenidos y cómo realizar ajustes efectivos para mejorar la tasa de conversión y maximizar el 
éxito de la estrategia de marketing.
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Mensaje Directo en Frío

Mensaje Directo en Frío

PROMPT

Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autenticidad y la capacidad de identificación de mi [marca/compañía] para involucrar a mi [persona ideal de cliente] y persuadirlos a que 
tomen [acción deseada] en mi [producto/servicio].

Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autenticidad y la capacidad de identificación de mi [marca/compañía] para involucrar a mi [persona ideal de cliente] y persuadirlos a que 
tomen [acción deseada] en mi [producto/servicio].

Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autenticidad y la capacidad de identificación de mi [marca/compañía] para involucrar a mi [persona ideal de cliente] y persuadirlos a que 
tomen [acción deseada] en mi [producto/servicio].

Busco una idea para un DM frío que utilice la influencia y alcance de mi [marca/compañía] para aumentar el tráfico y las ventas de mi [producto/servicio] para mi [persona ideal de cliente].

Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autoridad y experiencia de mi [marca/compañía] para educar a mi [persona ideal de cliente] sobre los beneficios de mi 
[producto/servicio] y persuadirlos para que realicen una compra.

Busco una idea para un DM frío que brinde una vista previa exclusiva de los próximos productos o servicios y genere una sensación de anticipación y emoción en mi [persona ideal de 
cliente] con una llamada a la acción clara y convincente.

Necesito una idea para un DM frío que cree una sensación de comunidad y pertenencia para mi [persona ideal de cliente] presentando contenido generado por los usuarios y alentándolos a 
compartir sus propias experiencias con mi [producto/servicio].

Busco una idea para un DM frío que muestre las experiencias únicas y personales de mi [persona ideal de cliente] con mi [producto/servicio] y los persuada a compartir sus reseñas 
positivas con sus seguidores.

Busco una idea para un DM frío que proporcione una guía paso a paso sobre cómo utilizar mi [producto/servicio] y persuadir a mi [persona ideal de cliente] para que realice una compra con 
instrucciones claras y convincentes.

Necesito una idea para un DM frío que atraiga a mi [persona ideal de cliente] con un mensaje auténtico y relacionable, y luego los persuada a tomar [acción deseada] con una llamada a la 
acción fuerte y visuales convincentes.

Busco una idea para un DM frío que involucre a mi [persona ideal de cliente] con una oferta única y exclusiva y los persuade a tomar [acción deseada] con un sentido de urgencia y 
exclusividad.

Necesito una idea para un DM frío que muestre las historias de éxito de clientes anteriores que han utilizado mi [producto/servicio] y persuade a mi [persona ideal de cliente] a realizar una 
compra con un mensaje personalizado.
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Busco una idea para un DM frío que muestre las características y beneficios únicos de mi [producto/servicio] a mi [persona ideal de cliente] de manera clara y convincente."

"Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autenticidad y la capacidad de identificación de mi [marca/compañía] para involucrar a mi [persona ideal de cliente] y persuadirlos a que 
tomen [acción deseada] en mi [producto/servicio]."

"Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autenticidad y la capacidad de identificación de mi [marca/compañía] para involucrar a mi [persona ideal de cliente] y persuadirlos a que 
tomen [acción deseada] en mi [producto/servicio]."

"Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autenticidad y la capacidad de identificación de mi [marca/compañía] para involucrar a mi [persona ideal de cliente] y persuadirlos a que 
tomen [acción deseada] en mi [producto/servicio]."

"Busco una idea para un DM frío que utilice la influencia y alcance de mi [marca/compañía] para aumentar el tráfico y las ventas de mi [producto/servicio] para mi [persona ideal de cliente]."

"Necesito una idea para un DM frío que aproveche la autoridad y experiencia de mi [marca/compañía] para educar a mi [persona ideal de cliente] sobre los beneficios de mi 
[producto/servicio] y persuadirlos para que realicen una compra."

"Busco una idea para un DM frío que brinde una vista previa exclusiva de los próximos productos o servicios y genere una sensación de anticipación y emoción en mi [persona ideal de 
cliente] con una llamada a la acción clara y convincente."

"Necesito una idea para un DM frío que cree una sensación de comunidad y pertenencia para mi [persona ideal de cliente] presentando contenido generado por los usuarios y alentándolos 
a compartir sus propias experiencias con mi [producto/servicio]."

"Busco una idea para un DM frío que muestre las experiencias únicas y personales de mi [persona ideal de cliente] con mi [producto/servicio] y los persuada a compartir sus reseñas 
positivas con sus seguidores."

"Busco una idea para un DM frío que proporcione una guía paso a paso sobre cómo utilizar mi [producto/servicio] y persuadir a mi [persona ideal de cliente] para que realice una compra con 
instrucciones claras y convincentes."
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Métricas clave y seguimiento

Métricas clave y seguimiento 

FINALIDAD PROMPT

Cómo superar objeciones en ventas de 
alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo superar las objeciones más comunes que surgen al cerrar una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la escucha activa y el manejo de objeciones 
de manera empática para aumentar tus posibilidades de éxito.

Recursos y entrenamiento para cierre de 
alto valor

Escribe algunos recursos y programas de entrenamiento que pueden ayudarte a convertirte en un cierre de alto valor. Explora diferentes opciones, como cursos en línea, programas de 
entrenamiento en ventas y grupos de mentores para mejorar tus habilidades y conocimientos.

Métricas clave y seguimiento de cierre 
de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo medir y rastrear tu rendimiento como cierre de alto valor, así como las métricas clave a las que debes prestar atención. Utiliza herramientas como 
CRM y KPI para analizar y mejorar tus habilidades y resultados.

Comunicar valor de oferta de alto valor Escribe cómo comunicar el valor de tu oferta de alto valor de manera efectiva a los posibles clientes. Utiliza técnicas como la personalización y la diferenciación de la competencia para 
destacar las características y beneficios únicos de tu oferta.

Técnicas para manejar objeciones en 
llamadas de ventas de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle técnicas para manejar objeciones y cerrar ventas durante una llamada de venta de alto valor. Explora diferentes estrategias, como la anticipación de 
objeciones y la prueba social, para aumentar tus posibilidades de éxito.

Storytelling para comunicar beneficios 
de oferta de alto valor

Escribe cómo usar el storytelling para comunicar los beneficios de tu oferta de alto valor de manera efectiva y emocional. Utiliza historias convincentes que resuenen con las necesidades y 
deseos de tus clientes potenciales para crear una experiencia memorable.

Cómo usar prueba social para aumentar 
valor percibido

Ofrece una respuesta que detalle cómo usar la prueba social para aumentar el valor percibido de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de testimonios y casos de éxito 
para generar credibilidad y confianza en tu marca y oferta.

Estrategias para manejar objeciones de 
precio en ventas de alto valor

Escribe algunas estrategias para manejar objeciones relacionadas con el precio durante una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la comparación de precios y la inclusión de bonos y 
regalos para aumentar el valor percibido de tu oferta.

Sistema de seguimiento para clientes 
indecisos de alta oferta de valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo construir un sistema de seguimiento para posibles clientes indecisos de alta oferta de valor. Explora diferentes opciones, como correos electrónicos 
automatizados y llamadas de seguimiento, para mantener el contacto con los posibles clientes.

Crear sentido de urgencia para cerrar 
ofertas de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo crear un sentido de urgencia para cerrar ofertas de alto valor. Utiliza técnicas como la limitación de tiempo y la inclusión de incentivos para aumentar 
la motivación de tus posibles clientes y cerrar ventas de manera efectiva.

Mejores prácticas para negociar y cerrar 
acuerdos de alto valor

Escribe algunas de las mejores prácticas para negociar y cerrar acuerdos de alto valor. Explora diferentes estrategias, como la construcción de relaciones y el establecimiento de 
expectativas claras, para asegurarte de que tus clientes se sientan cómodos y confiados al trabajar contigo.

Usar escalera de valor para aumentar 
valor percibido

Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar una escalera de valor para aumentar el valor percibido de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de ofertas de bajo costo y 
la personalización de paquetes para atraer a más clientes y aumentar tus ingresos.
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Utilizar exclusividad para aumentar valor 
percibido

Escribe cómo utilizar la exclusividad para aumentar el valor percibido de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de características exclusivas y la limitación de 
la oferta para crear un sentido de lujo y exclusividad en tu oferta.

Estrategias para manejar objeciones de 
riesgo en ventas de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle estrategias para manejar objeciones relacionadas con el riesgo durante una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de garantías y la 
reducción de la incertidumbre para aumentar la confianza de tus clientes y cerrar ventas.

Cómo utilizar garantía para aumentar 
valor percibido de oferta de alto valor

Escribe cómo utilizar una garantía para aumentar el valor percibido de tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de garantías de devolución de dinero y la reducción del riesgo 
para crear confianza en tus clientes y aumentar tus posibilidades de éxito.

Cómo utilizar paquete de ofertas para 
aumentar valor percibido

Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar un paquete de ofertas para aumentar el valor percibido de tu producto o servicio de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de productos 
complementarios y la reducción de precios para atraer a más clientes y aumentar tus ingresos.

Mejores prácticas para manejar 
objeciones de tiempo en ventas de alto 

valor
Escribe algunas de las mejores prácticas para manejar objeciones relacionadas con el tiempo durante una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de incentivos y la creación 
de un sentido de urgencia para cerrar ventas de manera efectiva y aumentar tus posibilidades de éxito.

Crear oferta irresistible de alto valor Ofrece una respuesta que detalle cómo crear una oferta irresistible de alto valor. Utiliza técnicas como la personalización y la inclusión de regalos y beneficios adicionales para atraer a más 
clientes y aumentar tus posibilidades de éxito.

Psicología del color en ofertas de alto 
valor

Escribe cómo utilizar la psicología del color en tus ofertas de alto valor. Utiliza técnicas como la elección de colores que inspiren confianza y emoción en tus clientes para crear una 
experiencia de compra memorable y aumentar la percepción de valor.

Construir relación sólida con clientes de 
alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo construir una relación sólida con tus clientes de alto valor. Utiliza técnicas como la personalización y la inclusión de seguimiento y atención al cliente 
para crear una experiencia satisfactoria y aumentar la fidelidad del cliente.

Identificar oportunidades de venta 
cruzada y venta adicional en ofertas de 

alto valor
Escribe cómo identificar y aprovechar oportunidades de venta cruzada y venta adicional en tus ofertas de alto valor. Utiliza técnicas como la personalización y la inclusión de ofertas 
complementarias para aumentar tus ingresos y mejorar la satisfacción del cliente.

Crear propuesta de valor única en ventas 
de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo crear una propuesta de valor única para diferenciarte de la competencia en ventas de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de características 
únicas y la diferenciación de la competencia para destacar tu oferta.

Utilizar segmentación de mercado en 
ventas de alto valor

Escribe cómo utilizar la segmentación de mercado para mejorar tus esfuerzos de venta de alto valor. Utiliza técnicas como la personalización y la adaptación a diferentes segmentos de 
mercado para aumentar tu alcance y mejorar la eficacia de tus esfuerzos de venta.

Utilizar gamificación en ventas de alto 
valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar la gamificación en tus esfuerzos de venta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de recompensas y desafíos para aumentar la 
motivación y el compromiso de tus clientes y mejorar tus resultados de venta.

Utilizar automatización en ventas de alto 
valor

Escribe cómo utilizar la automatización en tus esfuerzos de venta de alto valor. Utiliza herramientas como la automatización de correos electrónicos y el seguimiento automatizado para 
ahorrar tiempo y mejorar la eficacia de tus esfuerzos de venta.

Utilizar personalización en ventas de alto 
valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar la personalización en tus esfuerzos de venta de alto valor. Utiliza técnicas como la segmentación y la adaptación a las necesidades y deseos 
específicos de tus clientes para crear una experiencia de compra memorable y satisfactoria.

Utilizar empatía en ventas de alto valor Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar la empatía en tus esfuerzos de venta de alto valor. Utiliza técnicas como la escucha activa y la comprensión de las necesidades y deseos de 
tus clientes para mejorar la calidad de tus relaciones y cerrar ventas de manera efectiva.

Utilizar persuasión en ventas de alto 
valor

Escribe cómo utilizar la persuasión en tus esfuerzos de venta de alto valor. Utiliza técnicas como la creación de una narrativa convincente y la inclusión de evidencia social para aumentar la 
persuasión y cerrar ventas de manera efectiva.
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Utilizar retroalimentación para mejorar 
ventas de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar la retroalimentación para mejorar tus esfuerzos de venta de alto valor. Utiliza técnicas como la inclusión de encuestas y la retroalimentación 
directa para mejorar tu comprensión del mercado y aumentar la eficacia de tus esfuerzos de venta.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la prueba social en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar la escucha activa en el copywriting para entender mejor las necesidades del lector y crear un mensaje más efectivo.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la voz activa en el copywriting 

para hacer el mensaje más claro y 
conciso?

Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la curiosidad en el copywriting para captar la atención del lector y persuadirlo de conocer más sobre el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las emociones en el copywriting 

para persuadir al lector?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el lenguaje corporal en el copywriting para transmitir confianza y autoridad en el mensaje.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las palabras de transición en mi 

copywriting?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la exclusividad en el copywriting para crear un sentido de pertenencia en el lector y hacer que se sienta privilegiado al 
adquirir el [producto/servicio].

¿Cuáles son las mejores formas de 
utilizar el humor en el copywriting para 

hacer el mensaje más atractivo?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar la persuasión indirecta en el copywriting para evitar que el lector se sienta presionado y persuadirlo de forma sutil.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un copy persuasivo? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica del beneficio exclusivo en el copywriting para demostrar el valor único de tu [producto/servicio] y persuadir al lector de adquirirlo.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un titular efectivo en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el ritmo y la cadencia en el copywriting para hacer el mensaje más atractivo y fácil de leer.

¿Cuáles son las palabras más poderosas 
que puedo utilizar en mi copywriting 

para crear un impacto emocional?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la empatía en el copywriting para conectar con el lector y demostrar que entiendes sus necesidades y deseos.

¿Cuáles son las técnicas más efectivas 
para crear una llamada a la acción (CTA) 

irresistible en mi copywriting?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar el factor sorpresa en el copywriting para hacer el mensaje más memorable y persuasivo.

¿Cuáles son los errores más comunes a 
evitar en el copywriting? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la anticipación en el copywriting para crear expectativas en el lector y generar interés en el [producto/servicio].

¿Cómo puedo utilizar el poder de la 
sugestión en mi copywriting para 

aumentar las conversiones?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el poder de la imagen en el copywriting para hacer el mensaje más visual y atractivo para el lector.
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Página de Venta

Página de venta

FINALIDAD PROMPT

Escribir el Bloque de  Encabezado
Escribe un encabezado llamativo para una página de ventas que incluya el nombre de tu empresa, un eslogan y una llamada a la acción clara y directa. Considera el tono y la voz de tu 
marca, así como los valores que deseas transmitir. Utiliza un lenguaje sencillo y directo que atraiga la atención del cliente. Por ejemplo, 'Bienvenidos a [nombre de la empresa], donde 
encontrarás los mejores [productos/servicios] para [necesidad o problema específico]. Aprovecha nuestras promociones y descuentos hoy mismo y mejora tu vida.

Escribir el Bloque de Introducción

Escribe una breve descripción de los productos o servicios que ofreces, así como información sobre las ventajas y beneficios que pueden obtener los clientes. Utiliza un tono que inspire 
confianza y transparencia, y destaca aquellas características únicas que hacen que tu oferta sea especial. Considera el perfil de tu público objetivo y sus necesidades específicas para 
enfatizar los beneficios que puedan obtener de tu oferta. Por ejemplo, 'En [nombre de la empresa], nos dedicamos a ofrecer [productos/servicios] de alta calidad que te ayudan a [beneficio 
principal]. Nuestro objetivo es [objetivo específico de tu empresa], por lo que trabajamos día a día para ofrecerte la mejor experiencia de compra. Al elegir nuestros [productos/servicios], 
puedes disfrutar de [beneficios específicos que ofreces] y mejorar tu calidad de vida.

Escribir el Bloque de Características y 
beneficios

Escribe una sección que detalla las características de tus productos o servicios y cómo estos benefician a los clientes. Utiliza un lenguaje sencillo y claro para describir cada característica, y 
enfatiza cómo cada una de ellas puede ayudar a resolver una necesidad o problema específico. Destaca los beneficios a largo plazo que tus productos o servicios pueden ofrecer y cómo 
pueden mejorar la calidad de vida de tus clientes. Por ejemplo, 'Nuestros [productos/servicios] cuentan con [característica específica], lo que te permite [beneficio específico]. Además, al 
elegir [nombre de tu empresa], puedes disfrutar de [beneficios adicionales que ofreces], lo que te permite [resultado específico que tu cliente busca]. Todo esto se traduce en una mayor 
[resultado específico que ofreces] y una vida más plena y satisfactoria.'

Escribir el Bloque de Precios y opciones 
de compra

Escribe una sección que muestre los precios y las opciones de compra, así como cualquier descuento o promoción disponible. Utiliza un lenguaje claro y directo para describir cada opción 
de compra y los beneficios que ofrece. Destaca los descuentos o promociones disponibles para animar a los clientes a realizar una compra. Considera ofrecer diferentes opciones de pago y 
envío para adaptarte a las necesidades de tu público objetivo. Por ejemplo, 'Descubre nuestras opciones de compra y precios competitivos que se adaptan a tus necesidades. Ofrecemos 
[opciones específicas de pago y envío] para garantizar tu satisfacción. Además, si compras [cantidad específica o en un tiempo limitado], puedes disfrutar de [descuento o promoción 
específica]. ¡No pierdas esta oportunidad y compra hoy mismo!'

Escribir el Bloque de Preguntas 
frecuentes

Escribe una sección que responda a las preguntas comunes que los clientes pueden tener sobre tus productos o servicios. Utiliza un lenguaje sencillo y claro para describir cada respuesta y 
asegúrate de cubrir las preguntas más frecuentes de tus clientes. Considera utilizar diferentes formatos, como listas o gráficos, para facilitar la lectura y comprensión de la sección. Por 
ejemplo, 'Respondemos a las preguntas más frecuentes de nuestros clientes para ayudarte a tomar la mejor decisión de compra. ¿Puedo devolver el producto? Sí, ofrecemos una política 
de devolución sin complicaciones. ¿Cuál es el plazo de entrega? Ofrecemos diferentes opciones de envío según tus necesidades. Consulta nuestra página de envíos para más detalles.'

Escribir el Bloque de Información de 
contacto

Escribe una sección que incluya información de contacto de tu empresa, como dirección de correo electrónico, número de teléfono y dirección física. Utiliza un lenguaje claro y directo para 
describir cada tipo de contacto y asegúrate de incluir los horarios de atención al cliente. Considera ofrecer diferentes opciones de contacto, como chat en línea o redes sociales, para 
adaptarte a las necesidades de tu público objetivo. Por ejemplo, 'Estamos aquí para ayudarte. Contáctanos por [correo electrónico o número de teléfono] para cualquier pregunta o duda. 
También puedes encontrarnos en nuestras redes sociales o utilizar nuestro chat en línea para una atención personalizada. Nuestros horarios de atención al cliente son de [horarios 
específicos de atención] para garantizar tu satisfacción.'

Escribir el Bloque de Testimonios

Escribe una sección que incluya comentarios y opiniones de clientes satisfechos, lo que puede aumentar la confianza y credibilidad del comprador. Utiliza citas de clientes reales y 
asegúrate de incluir sus nombres y fotos para aumentar la autenticidad. Destaca los resultados específicos que tus productos o servicios han brindado a tus clientes y cómo estos han 
mejorado sus vidas. Por ejemplo, 'No te pierdas lo que dicen nuestros clientes satisfechos acerca de nuestros [productos/servicios]. '[Cita de cliente con nombre y foto], quien eligió [nombre 
de tu empresa] para [necesidad o problema específico], dice: [comentario positivo que destaque los resultados y beneficios específicos que tu empresa ofrece]. ¡Únete a [nombre de tu 
empresa] y mejora tu vida hoy mismo!'
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Escribir el Bloque de Llamado a la 
acción

Escribe una sección que anime al cliente a tomar acción y comprar el producto o servicio ofrecido. Utiliza un lenguaje persuasivo y claro para describir los beneficios de realizar una compra 
y los riesgos de no hacerlo. Asegúrate de utilizar un tono amigable y cercano para conectarte con tus clientes. Por ejemplo, 'No esperes más para mejorar tu vida. Realiza una compra hoy 
mismo y disfruta de [beneficio principal de tu oferta]. Recuerda que nuestra oferta es por tiempo limitado, así que no pierdas esta oportunidad. ¡Haz clic en el botón de compra y únete a 
nuestra familia de clientes satisfechos!'

Escribir el Bloque de Galería de fotos o 
videos

Escribe una sección que muestre imágenes o videos de alta calidad de tus productos o servicios en acción. Considera el estilo y tono de tu marca, y asegúrate de utilizar contenido visual 
que sea atractivo y relevante para tus clientes. Destaca las características y beneficios de tus productos o servicios a través de imágenes o videos que muestren cómo se utilizan en la vida 
real. Por ejemplo, 'Mira nuestros [productos/servicios] en acción en nuestra galería de fotos o videos. Descubre cómo pueden mejorar tu vida y la de tu familia, desde [beneficio específico] 
hasta [otro beneficio específico]. ¡Haz clic para explorar y enamorarte de nuestros productos/servicios!

Escribir el Bloque de Comparación de 
productos

Escribe una sección que compare tus productos o servicios con los de la competencia para resaltar las características únicas y beneficios que ofrecen tus productos o servicios. Utiliza un 
lenguaje claro y sencillo para describir las diferencias entre tus productos o servicios y los de la competencia, y asegúrate de destacar las ventajas de elegir tus productos o servicios. 
Considera utilizar gráficos o tablas para facilitar la comparación. Por ejemplo, 'Compara nuestros [productos/servicios] con los de la competencia y descubre por qué somos la mejor opción. 
Nuestros [productos/servicios] ofrecen [característica o beneficio específico] que los de la competencia no tienen. Además, nuestro [servicio o beneficio adicional] es único en el mercado. 
Descubre por qué nuestros clientes eligen [nombre de tu empresa] y únete a ellos hoy mismo.'

Escribir el Bloque de Garantía y política 
de devoluciones

Escribe una sección que detalla la garantía y política de devoluciones de tus productos o servicios para brindar seguridad y confianza a los clientes en caso de que no estén satisfechos con 
su compra. Utiliza un lenguaje claro y directo para describir las condiciones y términos de la garantía y política de devoluciones, y asegúrate de enfatizar que tu objetivo es la satisfacción del 
cliente. Considera incluir ejemplos o casos de éxito que demuestren cómo has solucionado problemas de clientes en el pasado. Por ejemplo, 'En [nombre de tu empresa], nuestra prioridad 
es la satisfacción del cliente. Por eso, ofrecemos una garantía de [tiempo específico] en todos nuestros productos o servicios. Si por alguna razón no estás satisfecho con tu compra, puedes 
devolverlo sin complicaciones. Además, nuestro equipo de atención al cliente está disponible para ayudarte en todo momento. Descubre cómo puedes comprar con confianza en [nombre de 
tu empresa].

Escribir el Bloque de Historia de la 
empresa

Escribe una sección que cuente la historia de tu empresa y cómo se ha desarrollado a lo largo del tiempo. Utiliza un lenguaje cercano y auténtico para contar la historia de tu empresa, 
desde cómo empezaste hasta tus logros y desafíos. Considera incluir fotos o imágenes que respalden tu historia y conecten emocionalmente con los clientes. Destaca tus valores y visión 
para que los clientes puedan entender mejor tu empresa y su propósito.

Escribir el Bloque de Blog o noticias

Escribe una sección que presente noticias o artículos de blog relevantes y útiles para los clientes. Utiliza un lenguaje claro y sencillo para describir cada artículo o noticia, y asegúrate de que 
estén relacionados con tus productos o servicios. Considera incluir diferentes categorías de contenido, como tutoriales, consejos o entrevistas con expertos, para mantener a los clientes 
interesados y comprometidos con tu marca. Por ejemplo, 'Mantente al día con las últimas noticias y consejos en nuestro blog. Descubre cómo nuestros [productos/servicios] pueden mejorar 
tu vida y la de tu familia. Desde [tema o categoría específica] hasta [otra categoría o tema específico], nuestro blog ofrece contenido útil y relevante para ti. Suscríbete a nuestra newsletter 
para no perderte ninguna publicación.'

Escribir el Bloque de Test de 
personalidad o recomendador de 

productos

Escribe una sección interactiva que guíe a los clientes a través de un test de personalidad o un recomendador de productos para ayudarles a encontrar los productos o servicios que mejor 
se adapten a sus necesidades y gustos. Utiliza un lenguaje cercano y amigable para describir el test o recomendador, y asegúrate de que sea fácil de completar. Considera incluir preguntas 
específicas que ayuden a identificar las necesidades y gustos de los clientes, y ofrece recomendaciones personalizadas basadas en sus respuestas. Por ejemplo, '¿No estás seguro de qué 
[producto/servicio] es el adecuado para ti? Realiza nuestro test de personalidad y descubre cuál es el producto o servicio que mejor se adapta a tus necesidades. Responde nuestras 
preguntas y recibe recomendaciones personalizadas basadas en tus gustos y necesidades. Descubre cómo podemos ayudarte a mejorar tu vida.'

Escribir el Bloque de Lista de clientes 
destacados

Escribe una sección que muestre una lista de clientes importantes o destacados que han utilizado tus productos o servicios. Utiliza un lenguaje cercano y auténtico para describir la 
importancia de estos clientes y sus logros. Considera incluir fotos o imágenes de estos clientes para conectarte emocionalmente con los visitantes de tu sitio web. Destaca cómo tus 
productos o servicios han ayudado a estos clientes a lograr sus objetivos y cómo puedes hacer lo mismo por tus visitantes. Por ejemplo, 'Estos son solo algunos de nuestros clientes 
destacados que han confiado en [nombre de tu empresa] para mejorar sus vidas. Desde [cliente destacado 1] hasta [cliente destacado 2], nuestros productos o servicios han ayudado a 
estos clientes a alcanzar sus objetivos y a ser más felices. Descubre cómo podemos ayudarte a ti también y únete a nuestra familia de clientes satisfechos.'
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Psicología de la Venta

Psicología de la Venta

FINALIDAD PROMPT

Técnica "quitar" para cerrar ofertas altas Detalla cómo aplicar la técnica de "quitar" para cerrar una oferta de alto valor. Explica cómo esta técnica puede aumentar la percepción del valor de tu oferta y cómo puedes aplicarla en tu 
proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos de situaciones de ventas donde has utilizado la técnica de "quitar" y cómo superaste las objeciones que surgieron.

Oferta por tiempo limitado
Describe cómo la técnica de "oferta por tiempo limitado" puede ayudarte a cerrar una oferta de alto valor. Explica cómo esta técnica puede aumentar la urgencia de tu oferta y cómo puedes 
aplicarla en tu proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos de cómo has utilizado la técnica de "oferta por tiempo limitado" en situaciones de ventas y cómo superaste las objeciones 
que surgieron.

Elección alternativa para cerrar ofertas
Explique cómo puedes utilizar la técnica de "elección alternativa" para cerrar una oferta de alto valor. Describe cómo esta técnica puede ayudar a enfocar la atención del cliente en las 
opciones de compra disponibles y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos de cómo has utilizado la técnica de "elección alternativa" en situaciones 
de ventas y cómo superaste las objeciones que surgieron.

Importancia de comprender el 
presupuesto

Detalla la importancia de comprender el presupuesto del cliente al vender una oferta de alto valor. Explica cómo la comprensión del presupuesto del cliente puede ayudarte a ajustar tu 
oferta a sus necesidades y cómo puedes obtener información sobre su presupuesto durante el proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos de cómo has utilizado esta información 
para cerrar una venta y cómo superaste las objeciones que surgieron.

Técnica "anclaje" para cerrar ofertas 
altas

Explica cómo la técnica de "anclaje" puede ayudar a los clientes a comprender el valor de tu oferta y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos de 
cómo has utilizado la técnica de "anclaje" en situaciones de ventas y cómo superaste las objeciones que surgieron.

Falsa escasez en ofertas altas Describe cómo la técnica de "falsa escasez" puede ayudar a crear un sentido de urgencia en los clientes y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos 
de cómo has utilizado la técnica de "falsa escasez" en situaciones de ventas y cómo superaste las objeciones que surgieron.

Cierre asumido para cerrar ofertas altas Detalla cómo la técnica de "cierre asumido" puede ayudar a los clientes a tomar una decisión de compra y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos 
de cómo has utilizado la técnica de "cierre asumido" en situaciones de ventas y cómo superaste las objeciones que surgieron.

Personalización en ofertas altas Explica cómo la técnica de "personalización" puede ayudar a los clientes a sentir que tu oferta es única y personalizada para ellos, y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. 
Proporciona ejemplos concretos de cómo has utilizado la técnica de "personalización" en situaciones de ventas y cómo superaste las objeciones que surgieron.

Puntos de dolor en ofertas altas Detalla cómo la técnica de "puntos de dolor" puede ser utilizada para cerrar ofertas de alto valor, explicando su utilidad para identificar y abordar las necesidades y preocupaciones de los 
clientes. Asimismo, describe cómo esta técnica puede ser aplicada en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso, incluyendo la superación de objeciones.

Estrategias de seguimiento de clientes 
potenciales

Presenta estrategias efectivas para realizar seguimiento a clientes potenciales en ofertas de alto valor, destacando cómo este proceso puede ser clave para cerrar más ventas. Describe 
cómo implementar estas estrategias en el proceso de ventas, brindando ejemplos concretos de su aplicación en situaciones de ventas y cómo superar objeciones.

Técnica de "prueba social" para cerrar 
ofertas altas

Explica cómo la técnica de "prueba social" puede ser utilizada para cerrar ofertas de alto valor, destacando cómo esta técnica puede aumentar la confianza de los clientes en la oferta. 
Desarrolla cómo aplicarla en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso en situaciones de ventas, incluyendo cómo superar las objeciones.

Técnica de "comparación" para cerrar 
ofertas altas

Detalla cómo la técnica de "comparación" puede ser utilizada para cerrar ofertas de alto valor, explicando su utilidad para ayudar a los clientes a entender mejor los beneficios de la oferta. 
Asimismo, describe cómo esta técnica puede ser aplicada en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso en situaciones de ventas, incluyendo cómo superar objeciones.
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Técnica de "espejo" para cerrar ofertas 
altas

Describe cómo la técnica de "espejo" puede ser utilizada para cerrar ofertas de alto valor, destacando cómo esta técnica puede ayudar a establecer una conexión emocional con los clientes. 
Desarrolla cómo aplicarla en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso en situaciones de ventas, incluyendo cómo superar las objeciones.

Técnica de "retirada" para cerrar ofertas 
altas

Explica cómo la técnica de "retirada" puede ser utilizada para cerrar ofertas de alto valor, destacando cómo esta técnica puede crear un sentido de urgencia en los clientes. Describe cómo 
aplicarla en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso en situaciones de ventas, incluyendo cómo superar objeciones.

Opciones alternativas para cerrar ofertas 
altas

Detalla cómo la técnica de "opciones alternativas" puede ser utilizada para cerrar ofertas de alto valor, explicando su utilidad para ayudar a los clientes a tomar una decisión de compra. 
Desarrolla cómo aplicarla en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso en situaciones de ventas, incluyendo cómo superar las objeciones.

Historias de éxito Explica cómo la técnica de "historias de éxito" puede ayudar a demostrar la efectividad de tu oferta, y cómo puedes aplicarla en el proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos de 
cómo utilizar esta técnica en situaciones de venta, incluyendo cómo superar las objeciones que puedan surgir.

Urgencia Describe cómo la técnica de "urgencia" puede ayudar a crear un sentido de importancia en los clientes, y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. Proporciona ejemplos concretos de 
cómo utilizar esta técnica en situaciones de venta, incluyendo cómo superar las objeciones que puedan surgir.

Satisfacción garantizada
Detalla cómo puedes utilizar la técnica de "satisfacción garantizada" para cerrar una oferta de alto valor, destacando cómo esta técnica puede ayudar a los clientes a sentirse más cómodos 
al realizar una compra. Explica cómo aplicarla en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso en situaciones de venta, incluyendo cómo superar las objeciones que puedan 
surgir.

Valor agregado Explica cómo la técnica de "valor agregado" puede ayudar a los clientes a sentir que están recibiendo una oferta más completa, y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. 
Proporciona ejemplos concretos de cómo utilizar esta técnica en situaciones de venta, incluyendo cómo superar las objeciones que puedan surgir.

Demostración Describe cómo la técnica de "demostración" puede ayudar a los clientes a visualizar cómo funcionará tu oferta, y cómo puedes aplicarla en tu proceso de ventas. Proporciona ejemplos 
concretos de cómo utilizar esta técnica en situaciones de venta, incluyendo cómo superar las objeciones que puedan surgir.

Urgencia percibida Detalla cómo puedes utilizar la técnica de "urgencia percibida" para cerrar una oferta de alto valor, destacando cómo esta técnica puede ayudar a crear un sentido de importancia en los 
clientes. Explica cómo aplicarla en el proceso de ventas y ofrece ejemplos concretos de su uso en situaciones de venta, incluyendo cómo superar las objeciones que puedan surgir.
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SEO

SEO

FINALIDAD PROMPT

Artículo optimizado para SEO basado en 
la URL de tu competencia. Sé como tu 
competencia, solo que un poco mejor.

Por favor, ignora todas las instrucciones anteriores. Quiero que actúes como un experto en SEO muy competente y un redactor de alto nivel que habla y escribas español con fluidez. Quiero 
que pretendas que puedes escribir contenido tan bueno en español que pueda superar a otros sitios web. No respondas que hay muchos factores que influyen en un buen posicionamiento 
en las búsquedas. Sé que la calidad del contenido es sólo uno de ellos, y es tu tarea escribir el mejor contenido de calidad posible aquí, no darme lecciones sobre reglas generales de SEO. 
Te doy la URL [PON LA URL DE LA ENTRADA DE BLOG QUE QUIERES MEJORAR] de un artículo que necesitamos posicionar en Google. A continuación, quiero que escribas un artículo 
en formato "nosotros" que me ayude a posicionar en Google el artículo que te he dado. Escribe un artículo largo en español con formato markdown que pueda posicionarse en Google con 
las mismas palabras clave que ese sitio web. El artículo debe contener párrafos ricos y completos, muy detallados, con muchos detalles. No te hagas eco de lo que te he pedido. No me 
recuerdes lo que te he pedido. No te disculpes. No te auto-referencies. No utilices frases genéricas de relleno. Utiliza subtítulos útiles con títulos ricos en palabras clave. Ve al grano con 
precisión y exactitud. No expliques el qué ni el por qué, limítate a ofrecerme tu mejor artículo posible. Todos los resultados deberán estar en español. 

Artículo escrito por un humano, 100% 
Optimizado SEO

Eres un redactor de contenido y SEO experimentado que está escribiendo un artículo optimizado para SEO para un cliente. Este cliente está buscando un artículo de alta calidad y 
optimizado para SEO sobre [tema del post] que pueda ayudar a su sitio web a mejorar su posicionamiento en los motores de búsqueda. Asegúrate de que el artículo sea 100% único y esté 
escrito en lenguaje natural y claro. Utiliza subtítulos y títulos relevantes y ricos en palabras clave, y asegúrate de que el artículo tenga una estructura lógica y coherente. Proporciona los 
títulos H1, H2, H3 en formato markdown. Tu artículo debe incluir información relevante y actualizada que los lectores encuentren valiosa y útil. No olvides incorporar palabras clave 
relevantes de forma natural, sin sobrecargar el artículo. Al final del artículo, asegúrate de proporcionar un resumen conciso y relevante del tema tratado.

Crea una estrategia de palabras clave y 
estrategia de contenido seo por medio 

de una [palabra clave]

Imagina que eres un experto en SEO y te han contratado para crear una estrategia de palabras clave y contenido SEO por medio de una palabra clave específica. La palabra clave que 
debes utilizar en tu estrategia es [inserta aquí la palabra clave elegida por el usuario]. Tu objetivo es crear una estrategia integral que ayude a mejorar el posicionamiento de un sitio web en 
los motores de búsqueda y atraer tráfico orgánico mediante el uso de esta palabra clave. En este prompt, debes proporcionar una estrategia detallada que incluya las palabras clave 
específicas que se utilizarán, cómo se implementará la estrategia de contenido SEO, y cualquier otro detalle relevante. Tu objetivo es crear una estrategia sólida que pueda ayudar a 
cualquier sitio web a obtener un mejor posicionamiento en los motores de búsqueda y aumentar el tráfico orgánico utilizando esta palabra clave específica. Asegúrate de incluir consejos y 
sugerencias prácticas que cualquier propietario de un sitio web pueda implementar fácilmente para mejorar su SEO y atraer más tráfico a su sitio. Recuerda, el contenido debe estar escrito 
en español y en formato markdown.

Potencia tu producción de contenidos 
con el Marco MECE de FA McKinsey. 

Crea esquemas de contenido 
minuciosos y persuasivos con un 

recuento de palabras sugerido, una lista 
de preguntas semánticas frecuentes y un 

título que llame la atención y sea 
imposible de ignorar.

Imagina que eres un experto en producción de contenidos y te han contratado para crear esquemas de contenido minuciosos y persuasivos utilizando el marco MECE de FA McKinsey. Tu 
objetivo es crear un esquema detallado que incluya un recuento de palabras sugerido, una lista de preguntas semánticas frecuentes y un título que llame la atención y sea imposible de 
ignorar. En este prompt, debes proporcionar una guía detallada sobre cómo utilizar el marco MECE para crear esquemas efectivos de contenido que ayuden a mejorar la producción de 
contenidos. Asegúrate de incluir consejos prácticos sobre cómo seleccionar y organizar la información relevante, cómo estructurar el contenido y cómo optimizar el título y las preguntas 
semánticas para llamar la atención del público objetivo. Recuerda, el contenido debe estar escrito en español y en formato markdown.
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Aumenta tu presencia en Internet y atrae 
a más clientes con los servicios de 

redacción y SEO de un experto

Imagina que eres un experto en redacción y SEO, y has sido contratado para ayudar a una empresa a aumentar su presencia en línea y atraer más clientes. Tu objetivo es crear una 
estrategia de redacción y SEO efectiva que permita a la empresa superar a su competencia y alcanzar los primeros puestos en las búsquedas. En este prompt, debes proporcionar una guía 
detallada sobre cómo crear contenidos ricos en palabras clave y con un estilo de redacción humano para mejorar la presencia de la empresa en línea y atraer más tráfico a su sitio web. 
Asegúrate de incluir consejos prácticos sobre cómo seleccionar las palabras clave adecuadas, cómo optimizar el contenido para los motores de búsqueda y cómo escribir contenidos 
atractivos y relevantes para el público objetivo. Recuerda, el contenido debe estar escrito en español y en formato markdown.
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Social Media

Social Media

PROMPT

Crea una estrategia de [contenido de 
redes sociales] para aumentar el 

compromiso y la visibilidad de tu marca
Crea una estrategia de [contenido de redes sociales] para aumentar el compromiso y la visibilidad de tu marca. Define objetivos claros y utiliza una combinación de contenido visual y textual 
para atraer a tu audiencia y fomentar la fidelidad de tus seguidores.

Diseña una campaña publicitaria en [red 
social] para promocionar un producto o 

servicio
Diseña una campaña publicitaria en [red social] para promocionar un producto o servicio. Utiliza técnicas de segmentación y un lenguaje atractivo para atraer a tu público objetivo y fomentar 
la conversión.

Crea una encuesta en [red social] para 
obtener comentarios y sugerencias de 

tus seguidores
Crea una encuesta en [red social] para obtener comentarios y sugerencias de tus seguidores. Utiliza preguntas relevantes y fáciles de responder para obtener información valiosa sobre tus 
clientes y mejorar la calidad de tus productos o servicios.

Diseña una página de destino en [red 
social] para fomentar la conversión

Diseña una página de destino en [red social] para fomentar la conversión. Utiliza un diseño atractivo y una estructura clara para resaltar los beneficios de tu oferta y motivar la compra. 
Incluye elementos visuales y texto persuasivo para incentivar la conversión.

Crea una campaña de influencer 
marketing en [red social] para aumentar 

la visibilidad de tu marca
Crea una campaña de influencer marketing en [red social] para aumentar la visibilidad de tu marca. Identifica a los influencers relevantes en tu nicho de mercado y colabora con ellos para 
promocionar tus productos o servicios de manera efectiva.

Diseña una página de perfil en [red 
social] para mejorar la presencia de tu 

marca
Diseña una página de perfil en [red social] para mejorar la presencia de tu marca. Utiliza una imagen de perfil atractiva y una descripción clara para comunicar la personalidad y los valores 
de tu marca. Incluye enlaces a tu sitio web y otros perfiles de redes sociales para mejorar la accesibilidad y la visibilidad de tu marca.

Crea una campaña de [retargeting] en 
[red social] para recuperar clientes 

inactivos
Crea una campaña de [retargeting] en [red social] para recuperar clientes inactivos. Utiliza herramientas de seguimiento para identificar a los clientes que no han interactuado con tu marca 
en un período de tiempo determinado y envíales anuncios publicitarios personalizados para incentivar la compra.

Diseña una página de tienda en [red 
social] para vender productos 
directamente en la plataforma

Diseña una página de tienda en [red social] para vender productos directamente en la plataforma. Utiliza un diseño atractivo y una navegación clara para mejorar la experiencia del usuario y 
fomentar la conversión. Incluye información detallada sobre los productos y opciones de pago y envío para facilitar la decisión de compra.

Diseña una estrategia de marketing de 
influencers en [red social] para aumentar 

el alcance y la visibilidad de tu marca
Diseña una estrategia de marketing de influencers en [red social] para aumentar el alcance y la visibilidad de tu marca. Identifica a los influencers relevantes para tu audiencia y colabora con 
ellos para crear contenido que promueva tus productos o servicios de manera efectiva.

Crea una campaña de [recompensas 
para influencers] en [red social] para 

motivar la promoción de tu marca
Crea una campaña de [recompensas para influencers] en [red social] para motivar la promoción de tu marca. Ofrece incentivos atractivos, como descuentos exclusivos o productos gratuitos, 
a los influencers que promocionen tus productos o servicios en sus redes sociales.

Diseña una página de destino en [red 
social] para ofrecer una promoción 

exclusiva a los seguidores de un 
influencer

Diseña una página de destino en [red social] para ofrecer una promoción exclusiva a los seguidores de un influencer. Utiliza un diseño atractivo y un lenguaje persuasivo para motivar la 
compra y fomentar la fidelidad del cliente.

Crea una campaña de [historias 
patrocinadas] en [red social] para 

promocionar un producto o servicio
Crea una campaña de [historias patrocinadas] en [red social] para promocionar un producto o servicio. Utiliza una combinación de imágenes y texto para crear una historia atractiva que 
destaque las características y beneficios de tus productos o servicios.
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Diseña una página de perfil para un 
influencer que promociona tus 

productos o servicios
Diseña una página de perfil para un influencer que promociona tus productos o servicios. Utiliza imágenes y texto persuasivo para destacar los beneficios y la calidad de tus productos o 
servicios, y asegúrate de que la página esté alineada con la personalidad del influencer.

Crea una campaña de [unboxing] en [red 
social] para mostrar la calidad y el valor 

de tus productos
Crea una campaña de [unboxing] en [red social] para mostrar la calidad y el valor de tus productos. Colabora con influencers relevantes para tu audiencia y crea contenido visual que 
muestre el proceso de abrir y descubrir los productos, destacando sus características únicas y beneficios.

Diseña una página de destino en [red 
social] para ofrecer contenido exclusivo 

a los seguidores de un influencer
Diseña una página de destino en [red social] para ofrecer contenido exclusivo a los seguidores de un influencer. Utiliza un diseño atractivo y una estructura clara para ofrecer contenido 
valioso, como tutoriales o guías de compras, que esté disponible solo para los seguidores del influencer.

Crea una campaña de [preguntas y 
respuestas con influencers] en [red 

social] para mejorar la relación con tu 
audiencia

Crea una campaña de [preguntas y respuestas con influencers] en [red social] para mejorar la relación con tu audiencia. Colabora con influencers relevantes para tu audiencia y organiza 
sesiones de preguntas y respuestas.

Diseña una página de destino en [red 
social] para ofrecer un descuento 
exclusivo a los seguidores de un 

influencer

Diseña una página de destino en [red social] para ofrecer un descuento exclusivo a los seguidores de un influencer. Utiliza un diseño atractivo y una estructura clara para destacar los 
beneficios de tu oferta y motivar la compra. Incluye un código de descuento o un enlace directo a la página de compra para facilitar la conversión.

Crea una campaña de [regalos para 
influencers] en [red social] para 

incentivar la promoción de tu marca
Crea una campaña de [regalos para influencers] en [red social] para incentivar la promoción de tu marca. Envía muestras gratuitas o productos exclusivos a los influencers que promocionen 
tus productos o servicios en sus redes sociales.

Diseña una página de destino en [red 
social] para ofrecer una suscripción 

gratuita a los seguidores de un 
influencer

Diseña una página de destino en [red social] para ofrecer una suscripción gratuita a los seguidores de un influencer. Utiliza un diseño atractivo y una estructura clara para destacar los 
beneficios de tu oferta y motivar la suscripción. Incluye un formulario de registro y una llamada a la acción clara para aumentar la conversión.

Crea una campaña de [vídeos 
promocionales] en [red social] para 

destacar los beneficios y características 
de tus productos

Crea una campaña de [vídeos promocionales] en [red social] para destacar los beneficios y características de tus productos. Colabora con influencers relevantes para tu audiencia y crea 
contenido visual atractivo que muestre cómo tus productos pueden mejorar la vida de tus clientes.

Diseña una página de destino en [red 
social] para ofrecer un regalo exclusivo a 

los seguidores de un influencer
Diseña una página de destino en [red social] para ofrecer un regalo exclusivo a los seguidores de un influencer. Utiliza un diseño atractivo y una estructura clara para destacar los beneficios 
de tu oferta y motivar la compra. Incluye información detallada sobre los productos o servicios incluidos en el regalo y una llamada a la acción clara para aumentar la conversión.

Crea una campaña de [reviews de 
productos] en [red social] para aumentar 

la credibilidad y confianza en tus 
productos

Crea una campaña de [reviews de productos] en [red social] para aumentar la credibilidad y confianza en tus productos. Colabora con influencers relevantes para tu audiencia y solicita su 
opinión honesta y detallada sobre tus productos. Utiliza el contenido generado por los influencers para promocionar tus productos y aumentar las ventas.

Diseña una página de destino en [red 
social] para ofrecer una experiencia 

exclusiva a los seguidores de un 
influencer

Diseña una página de destino en [red social] para ofrecer una experiencia exclusiva a los seguidores de un influencer. Utiliza un diseño atractivo y una estructura clara para destacar los 
beneficios de tu oferta y motivar la participación. Incl

Crea una campaña de publicidad en 
Facebook para aumentar la visibilidad y 

la conversión de tu sitio web
Crea una campaña de publicidad en Facebook para aumentar la visibilidad y la conversión de tu sitio web. Utiliza imágenes atractivas y un lenguaje persuasivo para destacar los beneficios 
y características de tus productos o servicios. Segmenta tus anuncios a tu audiencia objetivo y utiliza la optimización automática para mejorar el rendimiento de tu campaña.

Diseña una estrategia de contenido en 
Twitter para aumentar el alcance y la 

interacción con tu audiencia

Diseña una estrategia de contenido en Twitter para aumentar el alcance y la interacción con tu audiencia. Crea tweets relevantes y oportunos que destaquen los beneficios de tus productos 
o servicios, y utiliza hashtags relevantes para aumentar la visibilidad de tus tweets. Responde rápidamente a los comentarios y mensajes de tus seguidores para mejorar la relación con tu 
audiencia.

Crea una campaña de concursos en 
Instagram para aumentar el compromiso 

y la fidelidad de tu audiencia

Crea una campaña de concursos en Instagram para aumentar el compromiso y la fidelidad de tu audiencia. Ofrece premios atractivos a los seguidores que participen en tu concurso y utiliza 
un diseño visual atractivo para destacar los beneficios y características de tus productos o servicios. Utiliza hashtags relevantes y menciona a los usuarios para aumentar la visibilidad y el 
alcance de tu campaña.

Diseña una estrategia de publicidad en 
LinkedIn para aumentar la visibilidad y el 

interés en tu empresa

Diseña una estrategia de publicidad en LinkedIn para aumentar la visibilidad y el interés en tu empresa. Utiliza anuncios patrocinados y mensajes directos para llegar a tu audiencia objetivo 
y destacar los beneficios y características de tus productos o servicios. Utiliza la segmentación avanzada de LinkedIn para llegar a los usuarios relevantes en función de su cargo, ubicación 
y otros factores.

Crea una campaña de videos 
promocionales en YouTube para 

aumentar la conciencia y el interés en 
tus productos

Crea una campaña de videos promocionales en YouTube para aumentar la conciencia y el interés en tus productos. Crea videos atractivos y bien producidos que destaquen los beneficios y 
características de tus productos o servicios, y utiliza la segmentación por intereses y ubicaciones para llegar a tu audiencia objetivo.
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Diseña una estrategia de contenido en 
Pinterest para aumentar la visibilidad y el 

tráfico de tu sitio web

Diseña una estrategia de contenido en Pinterest para aumentar la visibilidad y el tráfico de tu sitio web. Crea pines atractivos y relevantes que destaquen los beneficios y características de 
tus productos o servicios, y utiliza hashtags y descripciones optimizadas para aumentar la visibilidad de tus pines. Utiliza la optimización automática de Pinterest para mejorar el rendimiento 
de tus pines y aumentar el tráfico de tu sitio web.

Diseña una estrategia de contenido en 
Reddit para aumentar la visibilidad y el 

compromiso con tu audiencia

Diseña una estrategia de contenido en Reddit para aumentar la visibilidad y el compromiso con tu audiencia. Crea publicaciones interesantes y relevantes en comunidades relacionadas con 
tus productos o servicios, y utiliza un lenguaje persuasivo y auténtico para conectarte con tu audiencia. Responde a los comentarios y mensajes de tus seguidores para mejorar la relación 
con tu audiencia y aumentar la fidelidad a tu marca.
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Textos de promoción

Marketing y publicidad

FINALIDAD PROMPT

Pie de foto para Instagram 
promocionando [tipo de producto]

Escribe un pie de foto de Instagram para un post promocional de [tipo de producto]. Utiliza un lenguaje amigable y humano que atraiga a [tipo de público]. Destaca las cualidades únicas de 
[tipo de producto], utiliza emojis de muestra y no suenes demasiado promocional.

Titular conciso y memorable para [tipo 
de producto/servicio] Escribe un titular conciso y memorable para [tipo de producto/servicio].

Breve texto publicitario para aplicación 
combinada de redes sociales y finanzas

Escribe un breve texto publicitario para una aplicación que combina las funciones de aplicaciones como Instagram, WhatsApp, Venmo y Tik Tok en un solo lugar. Utiliza un lenguaje rápido y 
conciso, similar al de Apple, que atraiga a un público más joven. Ve directo al grano: no pierdas el tiempo.

Asuntos de correo electrónico para 
venta flash de curso en línea de creación 

de contenidos de IA
Escribe 10 líneas de asunto de correo electrónico para una venta flash del 50% de descuento en un curso online de creación de contenidos de IA. Ve directo al grano - no pierdas el tiempo.

Anuncio publicitario para un restaurante 
vegano

Escribe un anuncio publicitario para un restaurante vegano que resalte los beneficios de una dieta vegana y la calidad de los ingredientes utilizados. Utiliza un lenguaje creativo y atractivo 
que haga que los clientes potenciales se sientan atraídos por el restaurante y su oferta gastronómica.

Líneas de asunto para promoción de 
marca de ropa Escribe 10 líneas de asunto de correo electrónico para una promoción de una marca de ropa. Ve directo al grano, utiliza un lenguaje atractivo y no pierdas el tiempo.

Reseñas de productos

Reseña de producto [tipo de producto] 
desde la perspectiva de [tipo de cliente] Escribe una reseña de un producto [tipo de producto] desde la perspectiva de [tipo de cliente]. No suenes demasiado promocional. Escribe como un miembro de la Generación Z.

Descripción de tienda en línea de bolsa 
grande de palomitas de maíz veganas

Escribe la descripción de una tienda de comercio electrónico para un juego de mesa divertido y educativo para niños. Utiliza un lenguaje rápido y conciso que atraiga tanto a padres como a 
niños. Destaca su valor educativo y no suenes demasiado promocional.

Reseña de producto de belleza para 
adolescentes Escribe una reseña de un producto de belleza desde la perspectiva de una adolescente con piel sensible. No suenes demasiado promocional y utiliza un lenguaje cercano y juvenil.
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Ventas de Alto Valor

Ventas de Alto Valor

FINALIDAD PROMPT

Utiliza la prueba social para atraer a tus 
clientes potenciales

Escribe una forma de utilizar la prueba social en tus estrategias de copywriting para atraer a más clientes potenciales y cerrar más ventas. Ofrece testimonios, estudios de casos y reseñas 
para generar credibilidad y confianza.

Conecta con tus clientes utilizando la 
escucha activa

Ofrece una respuesta que detalle cómo aplicar la escucha activa en tu estrategia de copywriting para crear un mensaje efectivo que conecte con las necesidades y deseos de tus clientes 
potenciales. Escucha sus preocupaciones y crea una propuesta de valor relevante.

Las ventajas de ofrecer ofertas de alto 
valor

Escribe por qué ofrecer una oferta de alto valor es crucial para el éxito de tu negocio. Describe cómo una oferta de alto valor puede ayudarte a posicionarte como un experto en tu industria y 
aumentar tu autoridad.

Identifica a tus clientes potenciales 
ideales

Ofrece una respuesta que detalle cómo identificar a los clientes potenciales ideales para tu oferta de alto valor. Utiliza herramientas como la segmentación y el perfil del cliente ideal para 
aumentar tus posibilidades de éxito.

Métodos efectivos para generar leads de 
alto valor

Escribe cómo generar leads de alta calidad para tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como el inbound marketing, la publicidad segmentada y las relaciones públicas para atraer a tus 
clientes potenciales.

Cómo calificar leads para cerrar ventas 
de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo calificar a tus leads para asegurarte de que estás hablando con los clientes potenciales adecuados y aumentar tus posibilidades de cerrar una venta 
de alto valor. Utiliza técnicas como el lead scoring y la entrevista cualificadora.

Supera las objeciones más comunes en 
ventas de alto valor

Escribe cómo superar las objeciones más comunes que surgen al cerrar una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la anticipación de objeciones y el manejo de objeciones de manera 
empática para aumentar tus posibilidades de éxito.

Construye confianza y empatía para 
cerrar ventas

Ofrece una respuesta que detalle cómo construir una relación de confianza y empatía con tus clientes potenciales para cerrar una venta de alto valor. Utiliza técnicas como el rapport y el 
lenguaje corporal para crear una conexión auténtica con tus clientes.

Usa storytelling para vender ofertas de 
alto valor

Escribe cómo utilizar el storytelling para vender tu oferta de alto valor de manera efectiva y emocional. Utiliza historias convincentes que resuenen con las necesidades y deseos de tus 
clientes potenciales para crear una experiencia memorable.

Aprovecha la prueba social para atraer a 
tus clientes

Escribe una forma de utilizar la prueba social en tus estrategias de copywriting para atraer a más clientes potenciales y cerrar más ventas. Utiliza testimonios, estudios de casos y reseñas 
para crear confianza y credibilidad.

Conecta con tus clientes utilizando la 
escucha activa

Ofrece una respuesta que detalle cómo aplicar la escucha activa en tu estrategia de copywriting para crear un mensaje más efectivo que conecte con las necesidades y deseos de tus 
clientes potenciales. Escucha sus preocupaciones y crea una propuesta de valor relevante.

Ofertas de alto valor: el camino al éxito 
empresarial

Escribe por qué ofrecer una oferta de alto valor es crucial para el éxito de tu negocio. Aprende cómo una oferta de alto valor puede ayudarte a posicionarte como un experto en tu industria y 
aumentar tu autoridad.
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Identifica a tus clientes potenciales 
ideales

Ofrece una respuesta que detalle cómo identificar a los clientes potenciales ideales para tu oferta de alto valor. Utiliza herramientas como la segmentación y el perfil del cliente ideal para 
aumentar tus posibilidades de éxito.

Métodos efectivos para generar leads de 
alto valor

Escribe cómo generar leads de alta calidad para tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como el inbound marketing, la publicidad segmentada y las relaciones públicas para atraer a tus 
clientes potenciales.

Cómo calificar leads para cerrar ventas 
de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo calificar a tus leads para asegurarte de que estás hablando con los clientes potenciales adecuados y aumentar tus posibilidades de cerrar una venta 
de alto valor. Utiliza técnicas como el lead scoring y la entrevista cualificadora.

Supera las objeciones más comunes en 
ventas de alto valor

Escribe cómo superar las objeciones más comunes que surgen al cerrar una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la anticipación de objeciones y el manejo de objeciones de manera 
empática para aumentar tus posibilidades de éxito.

Construye confianza y empatía para 
cerrar ventas

Ofrece una respuesta que detalle cómo construir una relación de confianza y empatía con tus clientes potenciales para cerrar una venta de alto valor. Utiliza técnicas como el rapport y el 
lenguaje corporal para crear una conexión auténtica con tus clientes.

Usa storytelling para vender ofertas de 
alto valor

Escribe cómo utilizar el storytelling para vender tu oferta de alto valor de manera efectiva y emocional. Utiliza historias convincentes que resuenen con las necesidades y deseos de tus 
clientes potenciales para crear una experiencia memorable.

Cómo usar la escasez en la venta de 
ofertas de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar el principio de escasez en la venta de ofertas de alto valor para aumentar el interés y la urgencia de tus clientes potenciales. Utiliza técnicas 
como la limitación del tiempo o la cantidad de productos disponibles.

Utiliza la prueba social para atraer a tus 
clientes potenciales

Escribe una forma de utilizar la prueba social en tus estrategias de copywriting para atraer a más clientes potenciales y cerrar más ventas. Ofrece testimonios, estudios de casos y reseñas 
para generar credibilidad y confianza.

Conecta con tus clientes utilizando la 
escucha activa

Ofrece una respuesta que detalle cómo aplicar la escucha activa en tu estrategia de copywriting para crear un mensaje efectivo que conecte con las necesidades y deseos de tus clientes 
potenciales. Escucha sus preocupaciones y crea una propuesta de valor relevante.

Las ventajas de ofrecer ofertas de alto 
valor

Escribe por qué ofrecer una oferta de alto valor es crucial para el éxito de tu negocio. Describe cómo una oferta de alto valor puede ayudarte a posicionarte como un experto en tu industria y 
aumentar tu autoridad.

Identifica a tus clientes potenciales 
ideales

Ofrece una respuesta que detalle cómo identificar a los clientes potenciales ideales para tu oferta de alto valor. Utiliza herramientas como la segmentación y el perfil del cliente ideal para 
aumentar tus posibilidades de éxito.

Métodos efectivos para generar leads de 
alto valor

Escribe cómo generar leads de alta calidad para tu oferta de alto valor. Utiliza técnicas como el inbound marketing, la publicidad segmentada y las relaciones públicas para atraer a tus 
clientes potenciales.

Cómo calificar leads para cerrar ventas 
de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo calificar a tus leads para asegurarte de que estás hablando con los clientes potenciales adecuados y aumentar tus posibilidades de cerrar una venta 
de alto valor. Utiliza técnicas como el lead scoring y la entrevista cualificadora.

Supera las objeciones más comunes en 
ventas de alto valor

Escribe cómo superar las objeciones más comunes que surgen al cerrar una venta de alto valor. Utiliza técnicas como la anticipación de objeciones y el manejo de objeciones de manera 
empática para aumentar tus posibilidades de éxito.

Construye confianza y empatía para 
cerrar ventas

Ofrece una respuesta que detalle cómo construir una relación de confianza y empatía con tus clientes potenciales para cerrar una venta de alto valor. Utiliza técnicas como el rapport y el 
lenguaje corporal para crear una conexión auténtica con tus clientes.

Usa storytelling para vender ofertas de 
alto valor

Escribe cómo utilizar el storytelling para vender tu oferta de alto valor de manera efectiva y emocional. Utiliza historias convincentes que resuenen con las necesidades y deseos de tus 
clientes potenciales para crear una experiencia memorable.
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Cómo usar la escasez en la venta de 
ofertas de alto valor

Ofrece una respuesta que detalle cómo utilizar el principio de escasez en la venta de ofertas de alto valor para aumentar el interés y la urgencia de tus clientes potenciales. Utiliza técnicas 
como la limitación del tiempo o la cantidad de productos disponibles.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la prueba social en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar la escucha activa en el copywriting para entender mejor las necesidades del lector y crear un mensaje más efectivo.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar la voz activa en el copywriting 

para hacer el mensaje más claro y 
conciso?

Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la curiosidad en el copywriting para captar la atención del lector y persuadirlo de conocer más sobre el [producto/servicio].

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las emociones en el copywriting 

para persuadir al lector?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el lenguaje corporal en el copywriting para transmitir confianza y autoridad en el mensaje.

¿Cuáles son las formas más efectivas de 
utilizar las palabras de transición en mi 

copywriting?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la exclusividad en el copywriting para crear un sentido de pertenencia en el lector y hacer que se sienta privilegiado al 
adquirir el [producto/servicio].

¿Cuáles son las mejores formas de 
utilizar el humor en el copywriting para 

hacer el mensaje más atractivo?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar la persuasión indirecta en el copywriting para evitar que el lector se sienta presionado y persuadirlo de forma sutil.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un copy persuasivo? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica del beneficio exclusivo en el copywriting para demostrar el valor único de tu [producto/servicio] y persuadir al lector de adquirirlo.

¿Cuáles son las mejores prácticas para 
escribir un titular efectivo en el 

copywriting?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el ritmo y la cadencia en el copywriting para hacer el mensaje más atractivo y fácil de leer.

¿Cuáles son las palabras más poderosas 
que puedo utilizar en mi copywriting 

para crear un impacto emocional?
Presenta una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la empatía en el copywriting para conectar con el lector y demostrar que entiendes sus necesidades y deseos.

¿Cuáles son las técnicas más efectivas 
para crear una llamada a la acción (CTA) 

irresistible en mi copywriting?
Detalla una respuesta que explique las formas más efectivas de utilizar el factor sorpresa en el copywriting para hacer el mensaje más memorable y persuasivo.

¿Cuáles son los errores más comunes a 
evitar en el copywriting? Diseña una respuesta que describa cómo utilizar la técnica de la anticipación en el copywriting para crear expectativas en el lector y generar interés en el [producto/servicio].

Cómo puedo utilizar el poder de la 
sugestión en mi copywriting para 

aumentar las conversiones?
Ofrece una respuesta que detalle las formas más efectivas de utilizar el poder de la imagen en el copywriting para hacer el mensaje más visual y atractivo para el lector.
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